Eksport pytan: Internacjonalizacja MSP

Co to jest wkiad wtasny beneficjenta?

To srodki finansowe wnoszone przez Beneficjenta, ktére zostang przeznaczone na pokrycie
wydatkéw kwalifikowalnych i ktére nie zostang Beneficjentowi przekazane w formie dofinansowania
(réznica miedzy kwotg wydatkéw kwalifikowalnych a kwotg dofinansowania przekazang
Beneficjentowi); wktad wtasny Beneficjenta nie moze pochodzi¢ ze srodkéw publicznych, w tym
dotacji/subwencji z budzetu panstwa i budzetu jednostek samorzadu terytorialnego.

Co to jest generator wnioskdw i gdzie go znajde?

Generator Wnioskéw (GW) - narzedzie informatyczne udostepnione za posrednictwem strony
internetowej PARP umozliwiajgce wnioskodawcy utworzenie indywidualnego konta w systemie
informatycznym PARP oraz ztozenie wniosku o dofinansowanie w konkursie przeprowadzanym w
ramach dziatania.

Kim jest beneficjent?

To podmiot, o ktérym mowa w art.2 pkt 10 rozporzadzenia ogdlnego, ktére znajduje sie pod linkiem.
Oznacza podmiot publiczny lub prywatny oraz - wytacznie do celéw rozporzadzenia w sprawie
EFRROW i rozporzadzenia w sprawie EFMR - osobe fizyczng, odpowiedzialnych za inicjowanie lub
inicjowanie i wdrazanie operacji; w kontekscie programdéw pomocy panstwa, w rozumieniu pkt 13
niniejszego artykutu, ,beneficjent” oznacza podmiot, ktéry otrzymuje pomoc; w kontekscie
instrumentéw finansowych na mocy czesci drugiej tytut IV niniejszego rozporzadzenia , beneficjent”
oznacza podmiot, ktéry wdraza instrument finansowy albo, w stosownych przypadkach, fundusz
funduszy oraz podmiot, o ktérym mowa w art.63 rozporzadze nia ogélnego;

Na jakich obszarach wsparcia koncentruje sie PARP w
kontekscie programu Polska Wschodnia (POPW)?

PARP wspiera mikro-, matych i srednich przedsiebiorcéw konkretnymi dziataniami, ktére dynamizujg
ich rozwdj, podnosza potencjat innowacyjnosci i konkurencyjnosci, umozliwiajg podjecie wspédtpracy z
jednostkami naukowymi i instytucjami otoczenia biznesu. Koncentrujemy sie na pieciu obszarach
wsparcia:

inwestycje w innowacje
dizajn

rynek start-upowy
internacjonalizacja
infrastruktura

W jaki sposob PARP uczestniczy w programie Polska Wschodnia
(POPW)?
PARP uczestniczy w Programie Operacyjnym Polska Wschodnia jako Instytucja PosSredniczgca

odpowiedzialna za realizacje dziatafh w ramach osi priorytetowych: | (Przedsiebiorcza Polska
Wschodnia) i Il (Nowoczesna infrastruktura transportowa).

Czym jest Program Operacyjny Polska Wschodnia (POPW)?

Program Operacyjny Polska Wschodnia (POPW) wspiera innowacyjng przedsiebiorczos¢ w
wojewddztwach: lubelskim, podlaskim, podkarpackim, Swietokrzyskim i warmihsko-mazurskim.
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https://lsi1420.parp.gov.pl/home?_ga=2.93795038.295854295.1543824012-1818733942.1536907179
https://lsi1420.parp.gov.pl/home?_ga=2.93795038.295854295.1543824012-1818733942.1536907179
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/PL/TXT/PDF/?uri=CELEX:32013R1303&from=PL
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/PL/TXT/PDF/?uri=CELEX:32013R1303&from=PL

Srodki przeznaczone sg na rozwdj start-updw, a takze na wsparcie firm, ktére chciatyby budowac¢
swojg przewage konkurencyjng w kraju i za granicg w oparciu o wykorzystanie wynikéw prac
badawczo-rozwojowych, wzornictwa czy tworzenie produktéw sieciowych. Dzieki sSrodkom z POPW
mozliwe sa tez inwestycje dotyczace zréwnowazonej mobilnosci miejskiej w miastach wojewdédzkich
makroregionu oraz rozwéj potgczen drogowych.

Jaka jest definicja obliczania wskaznika EBITDA. Czy definicja
zysku EBITDA, w przypadku firm prowadzacych petna
ksiegowos¢, jest nastepujaca: Zysk EBITDA = zysk z dziatalnosci
operacyjnej + amortyzacja?Bardzo prosze o wskazanie sposobu
obliczania tej wartosci.

Zgodnie z Instrukcjg wypetniania wniosku warto$¢ wskaznika EBITDA w ostatnim/przedostatnim
zamknietym roku obrotowym, wskaznik EBITDA obliczany jest jako suma EBIT (zysk operacyjny przed
odliczeniem podatkéw i odsetek) oraz amortyzacji w poszczegdlnych latach obrotowych. Wartosci
muszg by¢ zgodne z danymi zawartymi w Tabelach finansowych sktadanych wraz z wnioskiem o
dofinansowanie. W przypadku wnioskodawcéw zobowigzanych do sporzgdzania sprawozdan
finansowych, zgodnie z ustawa o rachunkowosci z dnia 29.09.1994 r., EBIT powinno by¢ utozsamiane
Z pozycja ,Zysk (strata) z dziatalnosci operacyjnej” w Rachunku Zyskéw i Strat. Przyktad: w 2016
roku zysk przed opodatkowaniem wynosit 55 tys zt w 2017 35 tys. zt. Z tego wynika ze wniosek
mozna ztozy¢ na dwukrotnos$¢ zysku z roku 2016 czyli 110 tys zt.

Do kosztow zalicza sie zgodnie z regulaminem koszty
"uzyskania certyfikacji, akredytacji, koncesji lub innego typu
dokumentdéw i praw niezbednych dla prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej, sprzedazy produktow na docelowym rynku
zagranicznym*Z wytaczeniem kosztéw finalnego uzyskania
dokumentow uprawniajacych do wprowadzenia produktow na
wybrane rynki docelowe." a) jak rozumiec niezbedne do
prowadzenia? Certyfikaty o ktdre bedzie starat sie
Whnioskodawca (ISO) sa o tyle niezbedne, ze zgodnie z
rozeznaniem w ramach opracowywania modelu biznesowego,
pozwalaja startowac w przetargach (sa wymagane lub
dodatkowo punktowane) ktdre interesuja Wnioskodawce na
rynku docelowym. Nie sa o tyle niezbedne ze nie sa wymagane
do prowadzenia dziatalnosci jako takiej, ale sa faktycznie
niezbedne do prowadzenia przedmiotowej dziatalnosci
Wnioskodawcy w sposob skuteczny. Czy zatem dobrze
rozumiemy ze koszty takich certyfikatéw nalezy uznac za
kwalifikowalne? b) jak rozumiec wytaczenie kosztow finalnego
uzyskania dokumentow uprawniajacych do wprowadzenia
produktéw na wybrane rynki docelowe? c) Czy koszty finalnego
uzyskania samych certyfikatow (pozwalajacych na start w
okreslonym typie przetargow) a nie dokumentow
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uprawniajacych w ogodle do wprowadzenia produktow na
wybrane rynki docelowe beda kwalifikowane? d) Czy tez w
przypadku certyfikatow (nie niezbednych do wprowadzenia na
rynek a koniecznych do uczestnictwa w przetargach) rowniez
mozna kwalifikowac jedynie koszty doradztwa (np w zmianach
procesow ktore musza miec okreslony przebieg pod dany
certyfikat np 1SO), przygotowania dokumentow, procesu
certyfikacji u zewnetrznego podmiotu, ale juz nie optate
zwigzana z wydaniem samego certyfikatu?

Zgodnie z zapisami Regulaminu Konkursu 1.2 POPW Internacjonalizacja MSP do kosztéw
kwalifikowalnych w zakresie pomocy udzielanej w ramach dziatania zalicza sie: Koszty ustug
doradczych, swiadczonych przez doradcéw zewnetrznych, zwigzanych z przygotowaniem do
wdrozenia nowego modelu biznesowego zwigzanego z internacjonalizacjg dziatalnoéci MSP, w
szczegdlnosci w zakresie: - uzyskania certyfikacji, akredytacji, koncesji lub innego typu dokumentéw
i praw niezbednych dla prowadzenia dziatalnosci gospodarczej, sprzedazy produktéw na docelowym
rynku zagranicznym Koszty te dotycza doradztwa (zakup ustug doradczych) a nie optat
administracyjnych zwigzanych z uzyskaniem certyfikatu. Zatem koszty optat administracyjnych nie
bedg kwalifikowane.

Dokonalismy zlecenia ustugi wykonania Modelu Biznesowego
firmie doradczej. Zaréwno procedura wyboru ustugodawcy
zgodnie z zasada konkurencyjnosci, podpisanie umowy z
wybranym wykonawca oraz realizacja ustugi miaty miejsce
przed ztozeniem wniosku jednak nie wczesniej niz 6 miesiecy.
Czy, aby uznac wydatek za kwalifikowalny konieczne jest
rowniez, aby ptatnosc za powyzsza ustuge byta w catosci
dokonana przed dniem ztozenia wniosku? Planujemy roztozy¢
ptatnosc¢ na raty z ktorych czesc¢ miataby by¢ wptacona przed a
czesc juz po ztozeniu wniosku jednak nasze obawy wzbudza

kwalifikowalnos¢ wydatku w takiej sytuacji.

Warunkiem otrzymania dofinansowania za wykonanie Modelu Biznesowego jest ztozenie wniosku o
ptatnos¢ wraz z kopig dokumentéw potwierdzajgcych poniesienie wydatkéw, tj. kopig dowodéw
ksiegowych wraz z potwierdzeniami dokonania zaptaty. Wobec powyzszego w sytuacji, gdy bedzie

Pani chciata otrzymac refundacje za sporzadzenie Modelu Biznesowego, zaptata za jego wykonanie
musi by¢ dokonana przed ztozeniem wniosku o ptatnosé.

Czy w ramach kategorii kosztu "Wytworzenie materiatow
reklamowych i promocyjnych" uznaé¢ mozna wykonanie strony
internetowej, przygotowanie filmow promocyjnych, wykonanie
zdjecé reklamowych, broszur i gadzetow reklamowych? Prosze o
0-1 odpowiedz wzgledem wszystkich wymienionych powyzej
wydatkow.
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Zgodnie z katalogiem kosztéw kwalifikowalnych wskazanym w § 5. Regulaminu konkursu, co do
zasady wskazane wydatki mogg zosta¢ uznane za kwalifikowalne w ramach kategorii "Wytworzenie
materiatéw reklamowych i promocyjnych". Nalezy pamietaé, ze we wniosku o dofinansowanie nalezy
udowodni¢, iz strona internetowa bedzie zaliczata sie do wytworzenia materiatu reklamowego.
Ponadto, informuje, ze koszty zwigzane z misjami i kampaniami promocyjnym beda kwalifikowalne
tylko w przypadku, gdy beda to wydatki zwigzane z ich wytworzeniem, a nie prowadzeniem.
Jednoczesnie zwracam uwage, ze wydatki planowane do poniesienia i przewidziane do objecia
wsparciem muszg by¢ kwalifikowalne, uzasadnione i racjonalne do zaplanowanych przez
wnioskodawce dziatan i celéw projektu oraz celéw okreslonych dla dziatania. Wydatki kwalifikowalne
nie mogg dotyczy¢ tzw. niedozwolonej pomocy eksportowej (wywozowej) tj. dziatah bezposrednio
zwigzanych z iloscig wywozonych produktéw, tworzeniem i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub
innymi wydatkami biezgcymi zwigzanymi z prowadzeniem dziatalnosci wywozowej (np. pomocy
dotyczgcej rynku, na ktérym dane lub pokrewne produkty wnioskodawcy sg juz obecne, ustug
posrednictwa handlowego, zakupu narzedzi i systeméw informatycznych zwigzanych z siecia
dystrybucji/sprzedazy, itp.). W ramach kryterium ocenia sie, czy wydatki przewidziane do
dofinansowania sg zgodne z kategoriami wydatkéw kwalifikowalnych dla dziatania wskazanymi w
regulaminie konkursu. Sprawdzeniu podlega takze, czy wydatki sa wtasciwie przyporzadkowane do
odpowiednich kategorii wydatkéw. Przez , wydatki uzasadnione” nalezy rozumie¢, iz musza by¢
potrzebne i bezposrednio zwigzane z realizacjg dziatan uznanych za kwalifikowalne zaplanowanych w
projekcie, zgodnie z opracowanym nowym modelem biznesowym w zakresie internacjonalizacji.
Whioskodawca jest zobowigzany wykaza¢ w dokumentacji aplikacyjnej koniecznos$¢ poniesienia
kazdego wydatku. Przez ,wydatki racjonalne” nalezy rozumie¢, iz ich wysokos¢ musi by¢
dostosowana do zakresu zaplanowanych czynnosci. Nie moga by¢ zawyzone ani zanizone. Wydatki
zaplanowane do poniesienia w ramach poszczegdlnych zadan powinny by¢ zoptymalizowane pod
katem efektywnego osiggania zaktadanych celéw operacyjnych. Realizacja poszczegdlnych zadan
powinna prowadzi¢ wnioskodawce do gotowosci do finalnego wdrozenia nowego modelu
biznesowego zwigzanego z internacjonalizacjg dziatalnosci (wejSciem na co najmniej 1 nowy rynek
zagraniczny). Zakres i forma Swiadczenia ustug doradczych powinny by¢ dostosowane do
charakterystyki i potrzeb konkretnego przedsiebiorcy. Niemniej jednak, podkreslam, ze wigzaca
opinie wyda Komisja Oceny Projektéw na etapie oceny merytorycznej.

Czy mozliwe sa odstepstwa od przygotowanego modelu
biznesowego? Beneficjent zaktada, ze wszystkie dziatania w
projekcie beda wynika¢ ze zaktualizowanego modelu.

Wszelkie dziatania jakie s3 mozliwe do podjecia w ramach Konkursu 1.2 Internacjonalizacja MSP
powinny wynika¢ z modelu biznesowego, bedgcego integralng czescig wniosku o dofinansowanie.
Czy takie odstepstwa sg niezbedne i zasadne dla realizacji projektu, to juz oceni Komisja Oceny
Projektéw na etapie oceny wniosku.

Koszty zakupu wartosci niematerialnych i prawnych w formie
autorskich praw majatkowych lub licencji, zwiazanych z
nabyciem oprogramowania niezbednego do automatyzacji
procesow biznesowych" za wyjatkiem tych "przypisanych do
kanatow dystrybucji na rynki zagraniczne". Jak nalezy rozumiec
to wytaczenie? Czy nowo stworzony program/aplikacja
internetowa pozwalajaca na nawiazywanie kontaktow z
potencjalnymi klientami zagranicznymi i utatwiajacymi im
kontakt z instytucjami w Polsce moze podlegac dofinansowaniu
czy nie?
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Przepisy prawa stanowigce podstawe do udzielania pomocy w ramach dziatania 1.2 POPW nie
pozwalajg na udzielanie tzw. pomocy wywozowej. Pomoc wywozowa, to pomoc przyznawanha na
dziatalnos¢ zwigzang z wywozem do panstw trzecich lub paistw cztonkowskich, tzn. pomoc
bezposrednio zwigzana z iloScig wywozonych produktéw, tworzeniem i prowadzeniem sieci
dystrybucyjnej lub innymi wydatkami biezgcymi zwigzanymi z prowadzeniem dziatalnosci
wywozowej. Zgodnie z zatwierdzong dokumentacjg do kwalifikowalnych wydatkéw dziatania 1.2
zalicza sie m.in.: 1. Koszt ustug doradczych w zakresie budowy kanatéw dystrybucji i kanatéw obstugi
otoczenia formalno-prawnego umozliwiajacego wejscie na dany rynek zagraniczny; 2. Koszty
doradztwa oraz zakupu wartosci niematerialnych i prawnych w formie autorskich praw majatkowych
lub licencji, zwigzanych z nabyciem oprogramowania niezbednego do automatyzacji proceséw
biznesowych w zwigzku z przygotowaniem do internacjonalizacji dziatalnosci. Interpretacja zakresu
rzeczowego ww. kategorii kosztéw musi bra¢ pod uwage wskazane ograniczenia natury prawnej, tj.
zakaz udzielania pomocy wywozowej. W zakresie wydatku o ktérym mowa w pkt. 1 mozna
kwalifikowad wytgcznie wydatki o charakterze doradczym, takie jak: szczegétowe zaprojektowanie
sieci dystrybucji i kanatéw obstugi otoczenia formalno-prawnego dla sprzedazy produktéw (tgcznie z
wyszukaniem potencjalnych nieruchomosci, ktére mozna naby¢ lub wynajgé), wsparcie w
przygotowaniu niezbednej dokumentacji (formularzy administracyjnych, umoéw cywilno-prawnych),
aktywne poszukiwanie i weryfikacja wiarygodnosci partneréw biznesowych w celu zainicjowania
negocjacji handlowych (przy czym koszty beneficjenta zwigzane z prowadzeniem negocjacji - np.
bilety lotnicze, zakwaterowanie, koszty reprezentacyjne, ustugi ttumaczeniowe - nie sg kosztami
kwalifikowalnymi, jak réwniez nie przewiduje sie mozliwosci finansowania ustug negocjatora uméw).
Katalog tego typu ustug nie ma charakteru zamknietego, ale nalezy mie¢ na uwadze, ze ustugi
doradcéw objete wsparciem mogg jedynie wspomagad beneficjenta w tworzeniu przez niego kanatéw
dystrybucji badz kanatéw obstugi otoczenia formalno-prawnego, a nie moga go w tych czynnosciach
wyreczad (co bytoby tozsame z zakwalifikowaniem takiego doradztwa jako niedozwolonej pomocy
wywozowej). Analogicznie wydatki, o ktérych mowa w punkcie 2 nie moga stuzy¢ bezposrednio do
budowy kanatéw dystrybucji / sprzedazy w obrocie miedzynarodowym. Wdrozone rozwigzania
informatyczne powinny automatyzowad¢ wewnetrzne procesy biznesowe beneficjenta pomocy, oraz
ewentualnie te procesy zewnetrzne, ktére nie dotyczg kanatéw dystrybucji. Zgodnie z zapisami
dokumentacji konkursowej, nabycie oprogramowania musi mie¢ zwigzek z przygotowaniem do
internacjonalizacji dziatalnosci, dlatego jest logiczne i dozwolone, aby nabyte i wdrozone
oprogramowanie komunikowato sie/byto zintegrowane z oprogramowaniem obstugujgcym procesy
biznesowe przypisane bezposrednio zagranicznym kanatom dystrybucji. Czytelny podziat miedzy
wydatkami kwalifikowalnymi i niekwalifikowalnymi w odniesieniu do nabywanego oprogramowania
lezy w interesie beneficjenta, gdyz niejasnosci w tym zakresie moga skutkowac zakwestionowaniem
kwalifikowalnosci nawet catosci wydatkéw na nabycie oprogramowania. Powyzsze znajduje
potwierdzenie w stanowisku UOKIK, zgodnie z ktérym za niedozwolong pomoc eksportowg mogtoby
zostad uznane dofinansowanie na pokrycie kosztéw zakupu i wdrozenia systeméw
teleinformatycznych przeznaczonych do automatyzacji wspétpracy pomiedzy partnerem polskim a
zagranicznym.

Czy w ramach kategorii kosztu "Wytworzenie materiatow
reklamowych i promocyjnych" uznaé¢ mozna wykonanie strony
internetowej, przygotowanie filméw promocyjnych, wykonanie
zdjecé reklamowych, broszur i gadzetow reklamowych? Prosze o
0-1 odpowiedz wzgledem wszystkich wymienionych powyzej
wydatkow.

Zgodnie z katalogiem kosztéw kwalifikowalnych wskazanym w § 5. Regulaminu konkursu, co do
zasady wskazane wydatki moga zosta¢ uznane za kwalifikowalne w ramach kategorii "Wytworzenie
materiatéw reklamowych i promocyjnych". Nalezy pamietad, ze we wniosku o dofinansowanie nalezy
udowodni¢, iz strona internetowa bedzie zaliczata sie do wytworzenia materiatu reklamowego.
Ponadto, informuje, ze koszty zwigzane z misjami i kampaniami promocyjnym beda kwalifikowalne
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tylko w przypadku, gdy beda to wydatki zwigzane z ich wytworzeniem, a nie prowadzeniem.
Jednoczesnie zwracam uwage, ze wydatki planowane do poniesienia i przewidziane do objecia
wsparciem muszg by¢ kwalifikowalne, uzasadnione i racjonalne do zaplanowanych przez
whnioskodawce dziatan i celéw projektu oraz celéw okreslonych dla dziatania. Wydatki kwalifikowalne
nie mogg dotyczy¢ tzw. niedozwolonej pomocy eksportowej (wywozowej) tj. dziatan bezposrednio
zwigzanych z iloScig wywozonych produktéw, tworzeniem i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub
innymi wydatkami biezgcymi zwigzanymi z prowadzeniem dziatalnosci wywozowej (np. pomocy
dotyczacej rynku, na ktérym dane lub pokrewne produkty wnioskodawcy sa juz obecne, ustug
posrednictwa handlowego, zakupu narzedzi i systemoéw informatycznych zwigzanych z siecig
dystrybucji/sprzedazy, itp.). W ramach kryterium ocenia sie, czy wydatki przewidziane do
dofinansowania sg zgodne z kategoriami wydatkéw kwalifikowalnych dla dziatania wskazanymi w
regulaminie konkursu. Sprawdzeniu podlega takze, czy wydatki sg wtasciwie przyporzadkowane do
odpowiednich kategorii wydatkéw. Przez ,,wydatki uzasadnione” nalezy rozumie¢, iz musza by¢
potrzebne i bezposrednio zwigzane z realizacjg dziatah uznanych za kwalifikowalne zaplanowanych w
projekcie, zgodnie z opracowanym nowym modelem biznesowym w zakresie internacjonalizaciji.
Whnioskodawca jest zobowigzany wykaza¢ w dokumentacji aplikacyjnej konieczno$¢ poniesienia
kazdego wydatku. Przez ,,wydatki racjonalne” nalezy rozumie¢, iz ich wysoko$¢ musi by¢
dostosowana do zakresu zaplanowanych czynnosci. Nie moga by¢ zawyzone ani zanizone. Wydatki
zaplanowane do poniesienia w ramach poszczegdlnych zadanh powinny by¢ zoptymalizowane pod
katem efektywnego osiggania zaktadanych celéw operacyjnych. Realizacja poszczegdlnych zadah
powinna prowadzi¢ wnioskodawce do gotowosci do finalnego wdrozenia nowego modelu
biznesowego zwigzanego z internacjonalizacjg dziatalnosci (wejSciem na co najmniej 1 nowy rynek
zagraniczny). Zakres i forma $wiadczenia ustug doradczych powinny by¢ dostosowane do
charakterystyki i potrzeb konkretnego przedsiebiorcy. Niemniej jednak, podkreslam, ze wigzgca
opinie wyda Komisja Oceny Projektéw na etapie oceny merytorycznej.

Firma zarejestrowana jest na Podkarpaciu (tutaj tez jest jej
siedziba). Natomiast produkcja odbywa sie w woj. matopolskim.
Produkty, ktére beda podlegaty internacjonalizacji sa zatem
produkowane na terenie woj. matopolskiego. Natomiast proces
znakowania oraz pakowania tych produktow (czyli kohcowy
etap produkcji) odbywac sie bedzie w woj. podkarpackim. Czy
zatem firma spetnia formalny wymadg - lokalizacji na terenie
Polski Wschodniej?

Zgodnie z dokumentacjg konkursowg, przez lokalizacje projektu nalezy rozumieé miejsce
wykonywania dziatalnosci gospodarczej przez wnioskodawce, zwigzane z produktami podlegajgcymi
internacjonalizacji, w ktérym projekt bedzie wdrazany, tj. w ktérym produkty projektu
wykorzystywane bedg w celu osiggniecia zaktadanych rezultatéw projektu i pozostatych celéw
biznesowych projektu, zaplanowanych do osiggniecia w dtuzszym horyzoncie czasowym. W
szczegdlnosci lokalizacje projektu stanowié beda miejsca, w ktérych realizowane s procesy
biznesowe wsparte oprogramowaniem zakupywanym w ramach projektu. Pojecie ,lokalizacja
projektu” nie odnosi sie do docelowych rynkéw zagranicznych wskazanych w Modelu biznesowym
zwigzanym z internacjonalizacjg dziatalnosci, ani do lokalizacji imprez targowych, wystawienniczych
lub misji gospodarczych, w ktérych wnioskodawca bedzie brat udziat w ramach realizacji projektu.
Gtéwna lokalizacja projektu powinna pozostawad w Scistym zwigzku z lokalizacjg kluczowych
zasobdéw, opisanych w zatwierdzonym modelu biznesowego zwigzanego z internacjonalizacjg
dziatalnosci. Nalezy pamietad, ze miejsce realizacji projektu w ramach dziatania 1.2 POPW musi
znajdowac sie na terytorium co najmniej jednego wojewddztwa makroregionu Polski Wschodniej (t;j.
wojewddztw: lubelskiego, podkarpackiego, podlaskiego, swietokrzyskiego lub warminsko-
mazurskiego), co oznacza, ze zaréwno gtdwna lokalizacja projektu, jak i pozostate miejsca realizacji
projektu muszg by¢ zlokalizowane na terytorium makroregionu Polski Wschodniej. Informacje
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zaprezentowane w tym punkcie wniosku zostang wziete pod uwage przy ocenie spetnienia kryterium
formalnego. W zwigzku z powyzszym, Komisja Oceny Projektéw moze odrzuci¢ wniosek na etapie
oceny merytoryczne;j.

Czy mozliwy jest udziat firmy IT w wydarzeniu, ktdre wpisuje sie
w tematyke/obszar zainteresowan firmy i jej internacjonalizacji,
ale nie sa to stricte targi a spotkanie w danej branzy, gdzie sa
mozliwosci spotkan z potencjalnymi partnerami/klientami oraz
szansa na pozyskanie zlecen. Czy udziat i optata za udziat np. w
takich wydarzeniach mogtaby by¢ dofinansowana?

Wszystkie dziatania w ramach konkursu 1.2 Internacjonalizacja MSP musza wynika¢ z modelu
biznesowego. Zgodnie z dokumentem Regulaminu Konkursu § 5 pkt. 4 do katalogu kosztéw
kwalifikowalnych zalicza sie koszty udziatu w miedzynarodowych targach, wystawach lub misjach
gospodarczych, obejmujace: - wynajecie i zabudowe powierzchni wystawienniczej, - zakup ustug w
zakresie organizacji i obstugi stoiska, - zakup ustug w zakresie transportu eksponatéw oraz
elementéw zabudowy wraz z ubezpieczeniem, odprawa celng i kosztami spedycji, - podréze
stuzbowe trzech oséb uczestniczgcych w targach, wystawach lub misjach, w okresie nie dtuzszym niz
dwa dni (a w przypadku misji - jeden dziefn) przed rozpoczeciem i jeden dzieh po zakonczeniu
imprezy targowej, wystawy lub misji, w zakresie i wedtug stawek okreslonych w przepisach w
sprawie ustalania naleznosci przystugujgcych pracownikowi zatrudnionemu w panstwowe;j lub
samorzadowej jednostce sfery budzetowej z tytutu podrézy stuzbowej poza granicami kraju, - optaty
zwigzane z uzyskaniem niezbednych wiz oraz ubezpieczeniem dla 0séb uczestniczacych w targach,
wystawie lub misji, - wpis do katalogu targowego, - optate rejestracyjng oraz reklame w mediach
targowych, - zakup ustug w zakresie organizacji spotkah z potencjalnymi partnerami handlowymi w
ramach udziatu w targach, wystawach lub misjach, - koszty organizacji pokazéw, prezentacji lub
degustacji produktéw podczas zagranicznych targéw, wystaw lub misji, w tym zakupu ustug w tym
zakresie, wynajmu niezbednych pomieszczenh oraz sprzetu, zakupu ustug ttumaczenia; zakupu ustug
cateringowych. Zasadniczym celem misji gospodarczych, o ktérych mowa w § 5 przypis 5 jest
nawigzanie kontaktéw handlowych z potencjalnym partnerem (partnerami) zagranicznym. W ramach
dziatania 1.2 POPW nie dofinansowuje sie kolejnych spotkan biznesowych z przedsiebiorcami, z
ktérymi wnioskodawca podjat wczesniej negocjacje handlowe lub podpisat umowy zwigzane z
realizacjg projektu. Zatem do Wnioskodawcy nalezy ocena czy dziatania zawarte w modelu
biznesowym s spdjne z katalogiem kosztéw kwalifikowalnych i czy opisane spotkania mozna
przypisa¢ na przyktad do misji gospodarczych. Ostatecznej oceny dokona Komisja Oceny Wniosku.

Kryterium nr 1 dla dziatania 1.2 Internacjonalizacja MSP w
zakresie pkt. 4. Wnioskodawca oswiadcza, ze osiagnat
przychody netto ze sprzedazy nie mniejsze niz 200 tys. PLN
przynajmniej w jednym zamknietym roku obrotowym, w okresie
3 lat poprzedzajacych rok, w ktorym ztozyt wniosek o udzielenie
wsparcia. W opisie kryterium jest zapis "Na ten aspekt oceny
sktadaja sie tacznie nastepujace przestanki szczegétowe: -
whnioskodawca przed dniem ztozenia wniosku zamknat
przynajmniej jeden rok obrotowy trwajacy przynajmniej 12
miesiecy;". O dotacje chce ubiegad sie spétka cywilna, ktora
powstata w marcu 2017 roku. Dziata wiec juz 15 miesiecy,
jednak nie jest to peten rok podatkowy, poniewaz dla rozliczen
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w postaci formularza PIT jest przyjety peten rok kalendarzowy
(w tym przypadku od stycznia 2018 do stycznia 2019). Czy
opisana firma spetnia wskazane kryterium pod wzgledem
formalnym? Co rozumiecie Panstwo przez zamkniecie roku
obrotowego?

Zamkniecie roku obrotowego jest rozumiane zgodnie z ustawg o rachunkowosci. Tym dokumentem
nalezy sie kierowa¢ ustalajgc odpowiedz na opisang sytuacje.

Publikacja zapytan przed podpisaniem umowy o dofinansowanie
oraz po podpisaniu - jaki publikator obowiazuje w przypadku
zamowien od 50 000 PLN. Czy jest to tylko i wytacznie Baza
Konkurencyjnosci? Prosze o wyjasnienie co w przypadku jezeli
procedura byta wszczeta przed podpisaniem umowy o
dofinansowanie? Jezeli umowa o dofinansowanie zostaje
podpisana jakie sa terminy przestania listy w odniesieniu do
przysztych postepowan? Czy publikacje zapytan mozna wszczad
nie majac odpowiedzi na wystanie listy sprawdzajacej do
przysztej procedury?

Dla zaméwienie o wartosci powyzej 50 tys. ztotych obowigzkowe jest zachowanie zasad
przejrzystosci i uczciwej konkurencji. Nalezy upubliczni¢ zapytanie ofertowe na stronie bazy
konkurencyjnosci (https://bazakonkurencyjnosci.gov.pl/). Umowe z wykonawcg i protokét
postepowania o udzielenie zamdwienia nalezy sporzadzi¢ w formie pisemnej, informacje o wyniku
postepowania upublicznia sie w taki sposéb, w jaki zostato upublicznione zapytanie ofertowe. Nalezy
réowniez pamietac, ze zamowienia nie moga byc¢ udzielane podmiotom powigzanym z beneficjentem
osobowo lub kapitatowo. Termin sktadania ofert wynosi w przypadku dostaw i ustug nie mniej niz 7
dni, a w przypadku robét budowlanych nie mniej niz 14 dni od daty upublicznienia zapytania
ofertowego. Beneficjent zobowigzuje sie do przekazania do Instytucji PoSredniczgcej wypetnionej
Listy sprawdzajacej przed wszczeciem witasciwej procedury okreslajgcej sposéb wyboru wykonawcy:
1) sporzadzonej odrebnie dla kazdego planowanego do przeprowadzenia w Projekcie postepowania o
udzielenie zamodéwienia, zgodnie z aktualnym w dniu sporzgdzenia wzorem; 2) w przypadku
postepowan, ktére: a) nie zostaty wszczete przed dniem zawarcia Umowy - najpdzniej do dnia
opublikowania ogtoszenia o zaméwieniu we wtasciwym publikatorze, b) zostaty wszczete przed
dniem zawarcia Umowy - do 7 dni roboczych od dnia zawarcia Umowy. PARP moze wstrzyma¢
zatwierdzenie wniosku o ptatnos¢ w przypadku braku ztozenia odpowiedniej Listy sprawdzajgce;j
przed wszczeciem witasciwej procedury okreslajgcej sposéb wyboru wykonawcy, jezeli w ztozonym
wniosku o ptatnos$¢ zostaty ujete wydatki dotyczace tego postepowania.

Co oznacza aktywnos¢ na rynkach zagranicznych? Czy na
przyktad sprzedaz powyzej 2 lub 5% w stosunku do catej
sprzedazy eksportowej, czy jakis inny parametr aby okresli¢ ten
czynnik? Czy sprzedaz eksportowa incydentalna ok. 5 faktur,
gdzie sami zagraniczni kupcy zgtaszaja sie do firmy?

Niedozwolone jest udzielanie pomocy na dziatalno$¢ zwigzang z wywozem do panstw trzecich lub

panstw cztonkowskich, tzn. pomocy bezposrednio zwigzanej z iloSciag wywozonych produktéw,
tworzeniem i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydatkami biezagcymi zwigzanymi z
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prowadzeniem dziatalnosci wywozowej. Dozwolona pomoc moze dotyczy¢ kosztéw badan lub ustug
doradczych potrzebnych do wprowadzenia produktu na rynek. W zwigzku z powyzszym faktyczne
rozpoczecie sprzedazy danego produktu na danym rynku zagranicznym jest zwykle jednoznaczne z
jego wprowadzeniem na dany rynek, co powoduje, ze dalsza pomoc dotyczaca tego produktu na tym
rynku staje sie niedozwolona. Wyjagtkowe, wymagajgce szczegétowego uzasadnienia i udowodnienia
przypadki mogg mie¢ miejsce w sytuacji, gdy fizyczne wprowadzenie produktu na dany rynek
nastapi w pézniejszym okresie, gdyz musi by¢ jeszcze poprzedzone dopetnieniem przez producenta
stosownych czynnosci i formalnos$ci zwigzanych z wprowadzeniem danego typu produktu na dany
rynek (np. uzyskaniem stosownych pozwolen, certyfikatéw, konces;ji), wynikajacych takze z
przyjetego modelu biznesowego internacjonalizacji. W takiej sytuacji dzieh zawarcia umowy o
wspétpracy z zagranicznym kontrahentem nie musi by¢ tozsamy z dniem wprowadzenia danego
produktu na dany rynek, o ile szczegétowe warunki i terminy owego wprowadzenia sg zapisane w
tejze umowie.

Pytanie czy firma ktora juz dostata dotacje z tego programu
moze ztozy¢ nowy wniosek. Beda inne kraje eksportu i nowy
model MBI.

Nie ma przeciwskazan do sktadania wniosku przez tg samg firme. Instrukcja wypetniania wniosku w
polu , Produkty, ktére beda podlegac internacjonalizacji”, znajduje sie zapis: Kwalifikowalne dziatania
w zakresie internacjonalizacji dotycza wprowadzenia nowego lub juz istniejgcego produktu (wyrobu
lub ustugi) MSP na nowy rynek zagraniczny. W konsekwencji przygotowanie do wdrozenia modelu
biznesowego, w zakresie podlegajgcym dofinansowaniu, nie powinno obejmowac dziatan, ktére
prowadzg do rozpoczecia badz wzrostu sprzedazy jakiegokolwiek produktu wnioskodawcy na
rynkach zagranicznych, na ktérych dane przedsiebiorstwo jest aktywne. Dodatkowo nalezy miec
jednak na uwadze obowigzujace limity pomocy de minimis, ktéra stanowi dofinansowanie w tym
konkursie. Ponizszy link przekieruje do Systemu Udostepniania Danych O Pomocy Publicznej, gdzie
mozliwe jest sprawdzenie limitu otrzymanej pomocy de minimis:
https://sudop.uokik.gov.pl/search/aidBeneficiary.

Jakie zataczniki nalezy dotaczy¢ do wniosku o dofinansowanie?

Integralng czes¢ wniosku o dofinansowanie stanowig nastepujace zatgczniki: 1. Model biznesowy
zwigzany z internacjonalizacjg dziatalnosci - sporzadzony na wzorze opublikowanym na stronie
internetowej dokumentacji konkursowej dla konkursu jednoetapowego z dziatania 1.2 POPW; w
formacie DOC, DOCX lub PDF, z odblokowang mozliwoscig wyszukiwania i kopiowania fragmentéw
tekstu; 2. Tabele finansowe - Sytuacja finansowa wnioskodawcy jej prognoza oraz zatrudnienie -
sporzgdzone na wiasciwym wzorze opublikowanym na stronie internetowej dokumentacji
konkursowej dla konkursu jednoetapowego z dziatania 1.2 POPW, w formacie XLS lub XLSX; 3. Skan
wypetnionego i podpisanego Oswiadczenia o kwalifikowalnosci VAT (jesli dotyczy) - sporzgdzone na
wzorze opublikowanym na stronie internetowej dokumentacji konkursowej dla konkursu
jednoetapowego z dziatania 1.2 POPW, w formacie PDF lub JPG. 4. Inne informacje - zatgczane
wytgcznie w odpowiedzi na stosowne wezwanie PARP/KOP, niezbedne do przeprowadzenia oceny
projektu.

lle wnioskow mozna ztozy¢ w konkursie?

Whnioskodawca moze ztozy¢ tylko jeden wniosek o dofinansowanie w ramach konkursu, przy czym nie
bierze sie pod uwage wnioskéw o dofinasowanie wycofanych przez wnioskodawce zgodnie z ust. 8
oraz wniosku o dofinansowanie, ztozonego przez wnioskodawce we wczesniejszej rundzie konkursu,
ktérego ocena zakofczyta sie wynikiem negatywnym, a procedura odwotawcza, o ktérej mowa w
rozdziale 15 ustawy wdrozeniowej, nie zostata wszczeta. Wnioskodawca nie moze ponownie ztozy¢
wniosku o dofinansowanie dla projektu bedacego przedmiotem oceny w ramach konkursu lub
procedury odwotawczej, o ktérej mowa w rozdziale 15 ustawy wdrozeniowej (w tym postepowania
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przed sagdem administracyjnym).

Jakie sa koszty kwalifikowane projektu?

Do kosztéw kwalifikowanych projektu w dziataniu 1.2 zaliczamy koszty ustug doradczych,
Swiadczonych przez doradcéw zewnetrznych dotyczacych opracowania zaprezentowanego we
whniosku o dofinansowanie nowego modelu biznesowego zwigzanego z internacjonalizacja
dziatalnosci MSP. Koszty te muszg by¢ poniesione nie wczesniej niz 6 miesiecy przed ztozeniem
whniosku; koszty ustug doradczych swiadczonych przez doradcéw zewnetrznych, zwigzanych z
przygotowaniem do wdrozenia nowego modelu biznesowego; koszty innych ustug, ktére sa
komplementarne wzgledem zakupywanych ustug doradczych i zwigzane bezposrednio z
przygotowaniem do wdrozenia nowego modelu biznesowego internacjonalizacji MSP. Ustugi te musza
by¢ Swiadczone przez wyspecjalizowane podmioty zewnetrzne. Koszty udziatu w miedzynarodowych
targach, wystawach lub misjach gospodarczych, ktérych tgczna wartosé nie przekracza 49%
wszystkich kosztéw kwalifikowanych w projekcie; koszty zakupu wartosci niematerialnych i prawnych
(w formie praw majatkowych i licencji), ktére sg zwigzane z nabyciem oprogramowania niezbednego
do automatyzacji proceséw biznesowych w ramach przygotowania do dziatania na rynkach
zagranicznych oraz doradztwo z tym zwigzane.

Jak diugo trwa ocena wniosku?

Ocena projektéw trwa do 60 dni, liczonych od dnia zakohczenia naboru wnioskéw o dofinansowanie
w danej rundzie konkursu.

Jaka jest maksymalna intensywnos¢ dofinansowania?

Intensywnos¢ dofinansowania wynosi 85% kosztéw kwalifikowanych. Maksymalna kwota
dofinansowania: w przypadku wybrania co najmniej jednego rynku docelowego internacjonalizacji
spoza Europejskiego Obszaru Gospodarczego i Szwajcarii 800 tys. zt. W przypadku wybrania
wytgcznie rynkéw docelowych internacjonalizacji z Europejskiego Obszaru Gospodarczego lub
Szwajcarii 550 tys. zt. W tym: 30 tys. zt. maksymalne dofinansowania na pokrycie kosztéw ustug
doradczych dotyczacych opracowania nowego modelu biznesowego zwigzanego z internacjonalizacjg
dziatalno$ci MSP; 100 tys. zt - maksymalne dofinansowania na pokrycie kosztéw zwigzanych z
zakupem oprogramowania niezbednego do automatyzacji proceséw biznesowych w zwigzku z
przygotowaniem do internacjonalizacji dziatalnosSci oraz doradztwo z tym zwigzane.

Czy konkurs jest podzielony na rundy ?

Konkurs jest podzielony na 2 rundy. Wnioski o dofinansowanie moga by¢ sktadane w nastepujacych
terminach: 1) dla rundy I - od 27.02.2018 r. do 29.03.2018 r. (w ostatnim dniu naboru do godz.
16:00:00); 2) dla rundy Il - od 30.07.2018 r. do 04.09.2018 r. (w ostatnim dniu naboru do godz.
16:00:00).

Na co mozna przeznaczy¢ dofinansowanie?

Dofinansowanie mozna przeznaczy¢ na, koszty ustug doradczych zwigzanych z opracowaniem i
przygotowaniem do wdrozenia nowego modelu biznesowego; koszty innych ustug
komplementarnych wzgledem zakupywanych ustug doradczych zwigzanych z przygotowaniem do
wdrozenia nowego modelu biznesowego; koszty udziatu w miedzynarodowych targach, wystawach
lub misjach gospodarczych; koszty zwigzane z nabyciem oprogramowania niezbednego do
automatyzacji proceséw biznesowych w zwigzku z przygotowaniem do internacjonalizacji
dziatalnosci.

lle powinien trwac okres realizacji projektu?
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W odniesieniu do okresu realizacji projektu muszg zostac spetnione tagcznie nastepujgce warunki: 1)
realizacja projektu nie moze rozpocza¢ sie przed dniem ztozenia wniosku o dofinansowanie lub w
dniu ztozenia wniosku o dofinansowanie; 2) rozpoczecie realizacji projektu nie moze zostac
zaplanowane pdzniej niz 6 miesiecy od daty ztozenia wniosku o dofinansowanie; 3) okres realizacji
projektu nie moze by¢ diuzszy niz 18 miesiecy, liczac od dnia rozpoczecia realizacji projektu
okreslonego w umowie o dofinansowanie; 4) okres realizacji projektu nie moze wykracza¢ poza
koncowq date okresu kwalifikowalnosci kosztéw w ramach POPW, tj. 31 grudnia 2023 r.

Kto moze zosta¢ wnioskodawcag?

Whnioskodawcg moze by¢é mikro, maty bgdz Sredni przedsiebiorca, prowadzacy dziatalnos¢ na
terytorium Polski Wschodniej na obszarze wojewddztw: warmihnsko-mazurskiego, podlaskiego,
Swietokrzyskiego, lubelskiego, podkarpackiego, potwierdzong wpisem do odpowiedniego rejestru,
dokonanym nie pdzniej niz 12 miesiecy przed dniem ztozenia wniosku o dofinansowanie.

Nasza firma chce eksportowac produkt - aplikacja biznesowa,
oferowana w modelu Saa$S . Nasza aplikacja jest juz dostepna w
sklepie internetowym Microsoftu -Office Store. Nie prowadzimy
jednak dziatan wspierajacych i choc¢ teoretycznie produkt jest
dostepny rynek o nim nie wie. Czy forma oferowania naszego
produkty nie dyskwalifikuje nas z ubiegania sie o
dofinansowanie ?

Celem dziatania 1.2 POPW jest zwiekszenie aktywnosci gospodarczej MSP z makroregionu Polski
Wschodniej na rynkach miedzynarodowych, w szczegdlnosci poprzez wsparcie doradcze obejmujgce
kompleksowe dziatania majgce wesprzec przedsiebiorce w diagnozie jego potencjatu w zakresie
internacjonalizacji, przygotowaniu przedsiebiorstwa i jego oferty pod katem eksportu oraz aktywnego
poszukiwania partneréw biznesowych w celu wprowadzenia produktéw na wybrane rynki
zagraniczne. Dofinansowanie mogga otrzymac projekty dotyczgce kompleksowych, indywidualnych,
profilowanych pod odbiorce dziatan zwigzanych z opracowaniem i przygotowaniem do wdrozenia
nowego modelu biznesowego w MSP zwigzanego z internacjonalizacja ich dziatalnosci. O
dofinansowanie w ramach dziatania mogg ubiegad sie wytacznie mikroprzedsiebiorcy, mali lub Sredni
przedsiebiorcy prowadzgcy dziatalnos¢ gospodarczg na terytorium Polski Wschodniej, tj. na obszarze
wojewddztw: warminsko-mazurskiego, podlaskiego, swietokrzyskiego, lubelskiego, podkarpackiego,
potwierdzong wpisem do odpowiedniego rejestru, dokonanym nie pézniej niz 12 miesiecy przed
dniem ztozenia wniosku o dofinansowanie. Dodatkowo wnioskodawca osSwiadcza iz przed dniem
ztozenia wniosku zamknat przynajmniej jeden rok obrotowy trwajgcy przynajmniej 12 miesiecy.
Przynajmniej w jednym zamknietym roku obrotowym w okresie 3 lat poprzedzajgcych rok, w ktérym
ztozyt wniosek o udzielenie wsparcia, wysokos$¢ osiggnietych przychodéw netto ze sprzedazy jest nie
mniejsza niz 200 tys. PLN. Nie mniej niz 100 tys. PLN przychodéw w jednym zamknietym roku
obrotowym w okresie 3 lat poprzedzajgcych rok, w ktérym ztozyt wniosek o udzielenie wsparcia,
osiggnieto w wyniku sprzedazy produktu/-6w zgtoszonych w projekcie do internacjonalizacji.
Poniewaz Panstwa aplikacja biznesowa jest dostepna w Office Store to znaczy iz jest juz dostepna dla
uzytkownikéw na catym swiecie. Jesli przedsiebiorca nie podjat dziatah zmierzajacych do
wprowadzenia produktu na dany rynek oraz wykaze, ze nie posiada doswiadczenia w sprzedazy na
danym rynku, to ma mozliwos¢ ujecia tego zakresu w projekcie. Wnioskodawca ma wykazad
koniecznos¢ oraz uzasadnienie niezbednych do realizacji projektu ustug doradczych. Jezeli Pafistwa
projekt wpisuje sie w cele konkursu i spetniajg Panstwo wymogi kryteriéw, oraz zostanie wykazane
we whniosku iz fakt zamieszczenia aplikacji w Office Store nie byt dziataniem zmierzajgcym do
wprowadzenia produktu na dany rynek, to co zasady istnieje mozliwos$¢ ztozenia wniosku w tym
dziataniu.

11/35



"Koszty zakupu wartosci niematerialnych i prawnych w formie
autorskich praw majatkowych lub licencji, zwiazanych z
nabyciem oprogramowania niezbednego do automatyzacji
procesow biznesowych[1] w zwiazku z przygotowaniem do
internacjonalizacji dziatalnosci oraz doradztwo[2] z tym
zwigzane, w tym w szczegolnosci:- projektowanie systemow
oraz narzedzi teleinformatycznych;- zakup niezbednego
oprogramowania;- doradztwo w zakresie przygotowania
przedsiebiorstwa do wdrozenia zakupionego oprogramowania
systemow oraz narzedzi teleinformatycznych."[1] Nie
kwalifikuja sie do wsparcia koszty zakupu i wdrozenia
systemow informatycznych przeznaczonych do automatyzacji
procesow biznesowych przypisanych do kanatow dystrybucji na
rynki zagraniczne.[2] Dotyczy ustug, ktérych koszty
powiekszaja wartos¢ poczatkowa nabywanych wartosci
niematerialnych i prawnych.Czy zatem zakup programu CRM w
ramach projektu Internacjonalizacja bedzie kosztem
kwalifikowanym ?0Oprogramowanie typu CRM to funkcjonalny
system informatyczny, ktory jest niezbedny do optymalnego i
sprawnego funkcjonowania kazdego przedsiebiorstwa.
Usprawnia proces sprzedazy, biezaca wspotprace z klientem,
pomaga budowad ditugotrwate relacje z klientami i catosciowa
obstuge klientow. Oprogramowanie CRM moze wspierac takze
dziatania marketingowe.

Przepisy prawa stanowigce podstawe do udzielania pomocy w ramach dziatania 1.2 POPW nie
pozwalajg na udzielanie tzw. pomocy wywozowej. Pomoc wywozowa, to pomoc przyznawana na
dziatalnos¢ zwigzang z wywozem do panstw trzecich lub pahstw cztonkowskich, tzn. pomoc
bezposrednio zwigzana z iloScig wywozonych produktéw, tworzeniem i prowadzeniem sieci
dystrybucyjnej lub innymi wydatkami biezgcymi zwigzanymi z prowadzeniem dziatalnosci
wywozowej. Zgodnie z zatwierdzong dokumentacjg do kwalifikowalnych wydatkéw dziatania 1.2
zalicza sie m.in.: 1. Koszt ustug doradczych w zakresie budowy kanatéw dystrybucji i kanatéw obstugi
otoczenia formalno-prawnego umozliwiajgcego wejscie na dany rynek zagraniczny; 2. Koszty
doradztwa oraz zakupu wartosci niematerialnych i prawnych w formie autorskich praw majgtkowych
lub licencji, zwigzanych z nabyciem oprogramowania niezbednego do automatyzacji proceséw
biznesowych w zwigzku z przygotowaniem do internacjonalizacji dziatalnosci. Interpretacja zakresu
rzeczowego ww. kategorii kosztéw musi bra¢ pod uwage wskazane ograniczenia natury prawnej, tj.
zakaz udzielania pomocy wywozowej. W zakresie wydatku o ktérym mowa w pkt. 1 mozna
kwalifikowad wytgcznie wydatki o charakterze doradczym, takie jak: szczegétowe zaprojektowanie
sieci dystrybucji i kanatéw obstugi otoczenia formalno-prawnego dla sprzedazy produktéw (tgcznie z
wyszukaniem potencjalnych nieruchomosci, ktére mozna naby¢ lub wynaja¢), wsparcie w
przygotowaniu niezbednej dokumentacji (formularzy administracyjnych, uméw cywilno-prawnych),
aktywne poszukiwanie i weryfikacja wiarygodnosci partneréw biznesowych w celu zainicjowania
negocjacji handlowych (przy czym koszty beneficjenta zwigzane z prowadzeniem negocjacji - np.
bilety lotnicze, zakwaterowanie, koszty reprezentacyjne, ustugi ttumaczeniowe - nie sg kosztami
kwalifikowalnymi, jak réwniez nie przewiduje sie mozliwosci finansowania ustug negocjatora umoéw).
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Katalog tego typu ustug nie ma charakteru zamknietego, ale nalezy mie¢ na uwadze, ze ustugi
doradcéw objete wsparciem moga jedynie wspomagad beneficjenta w tworzeniu przez niego kanatéw
dystrybucji badzZ kanatéw obstugi otoczenia formalno-prawnego, a nie moga go w tych czynnosciach
wyreczad (co bytoby tozsame z zakwalifikowaniem takiego doradztwa jako niedozwolonej pomocy
wywozowej). Analogicznie wydatki, o ktérych mowa w punkcie 2 nie mogg stuzy¢ bezposrednio do
budowy kanatéw dystrybucji / sprzedazy w obrocie miedzynarodowym. Wdrozone rozwigzania
informatyczne powinny automatyzowad¢ wewnetrzne procesy biznesowe beneficjenta pomocy, oraz
ewentualnie te procesy zewnetrzne, ktdére nie dotycza kanatéw dystrybucji. Zgodnie z zapisami
dokumentacji konkursowej, nabycie oprogramowania musi mie¢ zwigzek z przygotowaniem do
internacjonalizacji dziatalnosci, dlatego jest logiczne i dozwolone, aby nabyte i wdrozone
oprogramowanie komunikowato sie/byto zintegrowane z oprogramowaniem obstugujgcym procesy
biznesowe przypisane bezposrednio zagranicznym kanatom dystrybucji. Czytelny podziat miedzy
wydatkami kwalifikowalnymi i niekwalifikowalnymi w odniesieniu do nabywanego oprogramowania
lezy w interesie beneficjenta, gdyz niejasnosci w tym zakresie mogg skutkowad zakwestionowaniem
kwalifikowalnosci nawet catosci wydatkéw na nabycie oprogramowania. Powyzsze znajduje
potwierdzenie w stanowisku UOKIK, zgodnie z ktérym za niedozwolong pomoc eksportowg mogtoby
zostad uznane dofinansowanie na pokrycie kosztéw zakupu i wdrozenia systeméw
teleinformatycznych przeznaczonych do automatyzacji wspétpracy pomiedzy partnerem polskim a
zagranicznym.

Zwracam sie z uprzejma prosba o zajecie stanowiska w zakresie
prawidtowosci upublicznienia zapytania ofertowego na
wykonanie modelu biznesowego internacjonalizacji,
stanowiacego zatacznik do wniosku o dofinansowanie w ramach
dziatania 1.2 Internacjonalizacja MSP, konkurs nr 4
(1/2018)O0pis Stanu faktycznego:Wnioskodawca zamierzajac
przystapi¢ do konkursu w ramach dziatania 1.2
Internacjonalizacja MSP, konkurs nr 4 (1/2018) dokonat
oszacowania wartosci przedmiotu zamodwienia. Szacowanie
przedmiotu zamowienia odbyto sie poprzez publikacje zapytania
ofertowego na stronie wtasnej beneficjenta, oraz poprzez
wystanie zapytan ofertowych do trzech potencjalnych
oferentéw.W wyniku dokonanej procedury szacowania
przedmiotu zamowienia otrzymano dwie oferty cenowe - kazda
w wartosci catkowitej ponizej 50 tys PLN, oraz powyzej 20 tys
PLN.PytanieMajac na uwadze dokonane szacowanie przedmiotu
zamowienia, regulamin konkursu, wzér umowy o
dofinansowanie oraz wytyczne w zakresie kwalifikowalnosci
6.5.1 Rozeznanie rynku wydatkow czy wystarczajacym jest
upublicznienie zapytania ofertowego jedynie na stronie
internetowej wnioskodawcy ?Tj. czy publikacja zapytania
ofertowego na wlasnej stronie internetowej jest wystarczajaca
do zachowania procedury wyboru wykonawcy zgodnie z pkt.
6.5.1 Rozeznanie rynku wytycznych w zakresie
kwalifikowalnosci wydatkéow.Czy tez koniecznym jest
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zamieszczanie rowniez zapytania ofertowego
»https://www.parp.gov.pl/zamowienia-1420"

Jesli chodzi o procedury dokonywania zamdéwien to sg one nastepujace: w pierwszej kolejnosci nalezy
wykonad szacowanie wartosci zamowienia. Nastepnie nalezy dokonac¢ wyboru wykonawcy z
zachowaniem zasad przejrzystosci i uczciwej konkurencji i wytycznymi dotyczacymi danego poziomu
finansowego zamdwienia: - zamdwienie o wartosci ponizej 20 tys$ ztotych - obowigzkowe jest
zachowanie zasad przejrzystosci i uczciwej konkurencji (stanowi o tym artykut 6c ustawy o PARP)
oraz dodatkowo (cho¢ przy tej kwocie nie jest to obowigzkowe) nalezy mied przygotowanie
rozeznanie rynku w sposéb zapewniajgcy wtasciwg $ciezke audytu, czyli posiadad najlepiej minimum
dwie, trzy oferty. Rozeznanie rynku ma na celu potwierdzenie, ze dana ustuga, dostawa lub robota
budowlana zostata wykonana po cenie nie wyzszej niz cena rynkowa. - zaméwienie o wartosci
miedzy 20 a 50 ty$ ztotych - obowigzkowe jest zachowanie zasad przejrzystosci i uczciwe;j
konkurencji oraz obowigzkowo nalezy mie¢ przygotowanie rozeznanie rynku w sposéb zapewniajacy
wiasciwg Sciezke audytu. Rozeznanie rynku ma na celu potwierdzenie, ze dana ustuga, dostawa lub
robota budowlana zostata wykonana po cenie nie wyzszej niz cena rynkowa. Nastepnie nalezy
przedstawi¢ co najmniej wydruk zapytania ofertowego zamieszczonego na stronie internetowej
beneficjenta wraz z otrzymanymi co najmniej trzema ofertami lub potwierdzenie wystania zapytania
ofertowego do co najmniej trzech potencjalnych wykonawcéw, o ile na rynku istnieje co najmniej
trzech potencjalnych wykonawcédw danego zamdwienia, wraz z otrzymanymi ofertami. W przypadku,
gdy w wyniku upublicznienia zapytania ofertowego lub skierowania zapytania do potencjalnych
wykonawcéw nie otrzymano ofert, (i wnioskodawca bedzie wybierat wykonawce bez postepowania
ofertowego) niezbedne jest przedstawienie np. wydrukéw stron internetowych z opisem
towaru/ustugi i ceng lub wydrukéw maili z informacjg na temat ceny za okreslony towar/ustuge, albo
innego dokumentu. W przydatku tych wartosci finansowych zawarcie pisemnej umowy z wykonawcg
nie jest wymagane. W takim przypadku wystarczajgce jest potwierdzenie poniesienia wydatku w
oparciu o fakture, rachunek lub inny dokument ksiegowy o réwnowaznej wartosci dowodowe;j. -
zamoéwienie o wartosci powyzej 50 tys ztotych - obowigzkowe jest zachowanie zasad przejrzystosci i
uczciwej konkurencji, oraz obowigzkowo nalezy upubliczni¢ zapytanie ofertowe w bazie
konkurencyjnosci, umowe z wykonawcg i protokét postepowania o udzielenie zamdéwienia nalezy
sporzadzi¢ w formie pisemnej, informacje o wyniku postepowania upublicznia sie w taki sposéb, w
jaki zostato upublicznione zapytanie ofertowe nalezy réwniez pamietad, ze zamdéwienia nie moga by¢
udzielane podmiotom powigzanym z beneficjatem osobowo lub kapitatowo. Termin sktadania ofert,
przy czym termin na ztozenie oferty wynosi w przypadku dostaw i ustug nie mniej niz 7 dni, a w
przypadku robét budowlanych nie mniej niz 14 dni od daty upublicznienia zapytania ofertowego.
Dokumentami/aktami prawnymi okreslajgcymi sposéb dokonywana za zaméwien towardw i ustug w
ramach programéw finansowanych z Funduszy Unijnych sa: Wytyczne w zakresie kwalifikowalnosci
wydatkéw w ramach Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu
Spotecznego oraz Funduszu Spdéjnosci na lata 2014-2020 oraz Ustawa o utworzeniu Polskiej Agencji
Rozwoju Przedsiebiorczosci. Zgodnie w powyzszym, nie ma koniecznosci publikowania zaméwienh na
wymienionej przez Pana stronie.

Przy zatozeniu ze Spotka spetnia kryteria zwigzane z
posiadaniem produktu ktéry moze byc¢ przedmiotem
internacjonalizacji oraz prowadzi dziatalnos¢ gospodarczg i
bedzie realizowac projekt na terytorium makroregionu Polski
Wschodniej, to czy sam fakt ze produktem beda rosliny ozdobne
nie wyklucza jej z udziatu w konkursie (kod PKD dziatalnosci
46.22.Z SPRZEDAZ HURTOWA KWIATOW | ROSLIN).

Dziatanie 1.2 w obszarze pytania ma wykluczenie ,przedmiotem projektu nie moze by¢ dziatalnos¢
handlowa (handel wyrobami lub ustugami obcymi).” Jesli kwiaty sg z wtasnej produkcji to obowigzuja
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wykluczenia z Artykutu 1 rozporzadzenia 1407/2013, a w szczegélnosci: , 1. Niniejsze rozporzadzenie
stosuje sie do pomocy przyznawanej przedsiebiorstwom we wszystkich sektorach, z wyjagtkiem: a)
pomocy przyznawanej przedsiebiorstwom prowadzgcym dziatalnos$¢é w sektorze rybotéwstwa i
akwakultury, objetym rozporzadzeniem Rady (WE) nr 104/2000 ( 1 ); b) pomocy przyznawanej
przedsiebiorstwom zajmujgcym sie produkcjg podstawowg produktéw rolnych; c) pomocy
przyznawanej przedsiebiorstwom prowadzacym dziatalno$¢ w sektorze przetwarzania i
wprowadzania do obrotu produktéw rolnych w nastepujacych przypadkach: (i) kiedy wysokos¢
pomocy ustalana jest na podstawie ceny lub ilosci takich produktéw nabytych od producentéw
podstawowych lub wprowadzonych na rynek przez przedsiebiorstwa objete pomoca; (ii) kiedy
przyznanie pomocy zalezy od faktu przekazania jej w czesci lub w catosci producentom
podstawowym; 2. Jezeli przedsiebiorstwo prowadzi dziatalno$¢ w sektorach, o ktérych mowa w ust. 1
lit. @), b) lub c), a takze dziatalnos¢ w jednym lub wiekszej liczbie sektoréw lub w innych obszarach
dziatalnosci wchodzgcych w zakres stosowania niniejszego rozporzadzenia, niniejsze rozporzadzenie
ma zastosowanie do pomocy przyznanej w zwigzku z dziatalnoscig w sektorach lub obszarach
dziatalnosci wchodzgcych w zakres stosowania niniejszego rozporzadzenia, pod warunkiem ze dane
panstwo cztonkowskie zapewni za pomocg odpowiednich srodkéw, takich jak rozdzielenie
dziatalnosci lub wyodrebnienie kosztéw, by dziatalno$¢ w sektorach wytaczonych z zakresu
stosowania niniejszego rozporzadzenia nie odnosita korzysci z pomocy de minimis przyznanej
zgodnie z niniejszym rozporzadzeniem.” Generalnie w tym wypadku przedsiebiorca wydaje sie by¢
wykluczony z dziatania, chyba, ze wpisywatby sie w wyjatek, o ktérym mowa w ust. 2. Oznacza to, ze
dziatalnos¢ producencka nie odniesie korzysci z przyznanego wsparcia dla dziatalnosci handlowej (w
przypadku handlu wtasnymi, a nie cudzymi kwiatami).

W zwiazku z wdrozeniem nowego Modelu Biznesowego
Internacjonalizacji i rekomendowana struktura kanatow
dystrybucji na rynku docelowym, wskazane jest podjecie
dziatan wzorniczych, majacych na celu opracowanie projektow
wystaw (ekspozytorow), ktore beda stuzyty prezentacji
produktéow Wnioskodawcy w punktach dystrybucji na rynku
docelowym. Czy opracowanie projektow takich wystaw
(ekspozytorow) produktow jest kosztem kwalifikowanym i moze
by¢ zaliczone do kategorii "wzornictwa opakowan,
projektowania katalogoéw i opisow technicznych produktéw,
projektowania logotypow i marek produktowych” lub
alternatywnie do kategorii "budowy kanatéw dystrybucji i
kanatow obstugi otoczenia formalno-prawnego umozliwiajacego
wejscie na dany rynek”? Czy w ramach dziatania, za koszt
kwalifikowalny moze zostac¢ uznany: 1. opracowanie filmu
promocyjnego na rynek docelowy 2. zaprojektowanie
materiatdw POS oraz ekspozytoréw 3. zakup oprogramowania
do zarzadzania magazynem na potrzeby realizacji wysytek za
granice?

Zgodnie z zapisami paragrafu 5 pkt 4 Regulaminu Konkursu dla Dziatania 1.2 PO PW jako
kwalifikowalny zostat okreslony koszt ustug doradczych zwigzany z internacjonalizacjg dziatalnosci w
zakresie (...) wzornictwa opakowan, projektowania katalogéw i opiséw technicznych produktéw,

projektowania logotypéw i marek produktowych. W zwigzku z tym, koszt opracowania projektu
ekspozytoréw stuzgcych do prezentacji produktu moze zostaé zakwalifikowany w ramach wskazanej
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kategorii kosztu. Ponadto jako koszt kwalifikowalny moga zosta¢ uznane koszty: 1. opracowania (np.
scenariusza) filmu promocyjnego na rynek docelowy, pod warunkiem, ze dotyczg kosztu doradztwa
w zakresie przygotowania filmu, a nie jego produkcji; 2. zaprojektowania materiatéw POS oraz
ekspozytoréw, pod warunkiem, ze dotyczg kosztéw doradztwa w zakresie przygotowania materiatéw
promocyjnych, a nie ich wyprodukowania. 3. zakupu oprogramowania do zarzgdzania magazynem na
potrzeby realizacji wysytek za granice, pod warunkiem ,ze wskazane oprogramowanie bedzie
niezbedne do automatyzacji proceséw biznesowych w zwigzku z przygotowaniem do
internacjonalizacji dziatalnosci Wnioskodawcy. A w przypadku oprogramowania do zarzgdzania
magazynem jest ono zwigzane z dziatalnoscia Wnioskodawcy na terytorium kraju, a nie jest zwigzane
z budowa kanatéw dystrybucji na rynkach zagranicznych.

Czy kwalifikuje sie projekt polegajacy na opracowaniu modelu
biznesowego w zakresie wprowadzenia na nowe rynki
zagraniczne roslin ozdobnych? Spotka zajmuje sie uprawa i
sprzedaza roslin ozdobnych i chciataby wprowadzi¢ swoje
produkty na nowe rynki zagraniczne a przede wszystkim
uczestniczy¢ w targach i wystawach zagranicznych.

Wsparcie skierowane na rzecz wzrostu miedzynarodowej aktywnoéci gospodarczej MSP z
makroregionu Polski Wschodniej. Obejmuje kompleksowe, indywidualne, profilowane pod odbiorce
dziatania zwigzane z opracowaniem i przygotowaniem do wdrozenia nowego modelu biznesowego w
MSP w oparciu o internacjonalizacje ich dziatalnosci. Przedmiotem wsparcia bedzie m.in.: uzyskanie
przez przedsiebiorstwa doradztwa w zakresie opracowania strategii wejscia na rynek zagraniczny,
analizy rynku docelowego, przedstawienia mozliwych i optymalnych kanatéw dystrybuciji,
wyselekcjonowania oraz nawigzania kontaktéw z partnerami zagranicznymi. Informuje, iz jednym z
kryteriéw, na podstawie, ktérych oceniany bedzie Wniosek o dofinansowanie jest weryfikacja czy
~Wnioskodawca posiada w ofercie, co najmniej jeden produkt (wyréb lub ustuge), ktéry moze by¢
przedmiotem sprzedazy zagranicznej - posiada potencjat do internacjonalizacji”. Ocenie podlega, czy
Whnioskodawca posiada w ofercie, co najmniej jeden produkt (wyréb lub ustuge), ktéry moze
potencjalnie by¢ przedmiotem sprzedazy zagranicznej. Ocenie podlega potencjat rynkowy
internacjonalizacji produktu z oferty Wnioskodawcy, w tym metodologia dokonania diagnozy tego
potencjatu oraz przedstawione wnioski, dowody i Zrédta danych. Diaghozowany potencjat
internacjonalizacji potwierdza mozliwos¢ skutecznego wejscia na wskazany nowy rynek zagraniczny.
Whnioski z przeprowadzonych analiz przygotowawczych Wnioskodawcy potwierdzajg potencjat
eksportowy firmy. We wniosku o dofinansowanie przedstawiono Produkt Wnioskodawcy (wraz z
dotychczasowym rynkiem, poziomem sprzedazy oraz projekcjg mozliwosci sprzedazy na nowym
rynku zagranicznym). Zakres przedstawionych danych musi by¢ zgodny z wymaganiami
przedstawionymi w dokumentacji konkursowej. Ocenie podlega, czy przedstawiony produkt nie
posiada cech wykluczajacych go ze sprzedazy zagranicznej (np. ustugi Swiadczone na rynku
lokalnym, ustugi majgce zastosowanie wytacznie na rynku krajowym, itp.). Podsumowujac, firma
dysponujgca produktem, ktéry mégtby by¢ przedmiotem internacjonalizacji kwalifikuje sie do
uzyskania wsparcia w ramach Programu.

Pytanie dot, kryterium - Prognoza finansowa wskazuje na
optacalnosc projektu. Zgodnie z opisem powyzszego kryterium
»Oceniajacy beda takze weryfikowac prognozowana wielkosc¢
popytu na rynku docelowym tzn. czy osiagane zyski ze
sprzedazy pozwola na wygenerowanie nadwyzki finansowej
wzgledem kosztow catego przedsiewziecia (w ujeciu
niezdyskontowanym)”. Prosze o informacje, w jakim to ma
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nastapic okresie? Czy oznacza to, iz wygenerowane zyski ze
sprzedazy maja przewyzszac koszty projektu?

Prognoza finansowa przychoddéw oraz kosztéw zwigzanych z wdrozeniem nowego modelu
biznesowego internacjonalizacji wskazuje na optacalnos¢ projektu. Przedstawiona przez
Whnioskodawce prognoza finansowa jest realna (przedstawione wyliczenia poparte sg wiarygodnymi
uzasadnieniami). Oceniajacy beda takze weryfikowad prognozowang wielkos¢ popytu na rynku
docelowym tzn. czy osiggane zyski ze sprzedazy pozwolg na wygenerowanie nadwyzki finansowej
wzgledem kosztéw catego przedsiewziecia (w ujeciu niezdyskontowanym). Wnioskodawca powinien
podad prognozowang na dany rynek cene produktu (wyrobu lub ustugi) oraz wskazad podstawe, na
jakiej opart swojg kalkulacje. Tam, gdzie to mozliwe, powinien réwniez wskaza¢ ceny produktéw
poréwnywalnych oraz uzasadnié, ze koszty dziatalnosci pozwolg na ustalenie ceny produktu
konkurencyjnej w stosunku do cen innych, substytucyjnych produktéw na danym rynku lub tez
wskazad na przewagi oferowanego produktu (wyrobu lub ustugi) uzasadniajgce wyzszg cene.
Przedstawione prognozy muszg opiera¢ sie na realnych zatozeniach oraz wynikach analiz lub
ewentualnie przeprowadzonych badaniach, w szczegélnosci dotyczacych wielkosci popytu i
sprzedazy. Prognozy muszg by¢ dostosowane do specyfiki danego przedsiebiorstwa oraz branzy, w
ktérej ono funkcjonuje. Dokumentacja do konkursu Il etapu dziatania 1.2 POPW nie wskazuje terminu
w jakim ma nastgpi¢ wygenerowanie nadwyzki finansowej. Tempo w zwigzku z wdrozeniem nowego
modelu biznesowego zwigzanego z internacjonalizacjg moze rézni¢ sie w zaleznosci od branzy,
specyfiki projektu oraz rynku. Analiza i ocena optacalnosci projektu w tym kontekscie bedzie ma
charakter ekspercki, indywidualny dla kazdego projektu i brata pod uwage pozostate elementy
wymienione w opisie kryterium.

Czy stanowia koszt kwalifikowalny ustugi projektowe:
wzornictwo opakowan, projektowanie katalogéw i opisow
technicznych, projektowanie logotypow i marek produktowych?

Kosztem kwalifikowalnym sg koszty doradztwa w zakresie wzornictwa opakowan, projektowania
katalogdw i opisdw technicznych produktdw, projektowania logotypoéw i marek produktowych.
Produktem tego doradztwa moga by¢ kompletne projekty. Biorgc pod uwage zatozenia towarzyszace
uruchomieniu dziatania 1.2, charakter doradczy tych ustug zwigzany jest z oczekiwaniem, ze
przygotowane projekty bedg skorelowane z wynikami badan i analiz realizowanych w ramach
projektu. Jednoczesdnie nalezy unika¢ wyodrebniania jako osobne wydatki kwalifikowalne kosztéw,
ktére domysinie stanowig koszt niezbedny do poniesienia przez doradce w toku Swiadczenia ustugi
(np. koszt dostepu do baz danych, zakupu wartosci niematerialnych i prawnych, wynagrodzen
zespotu projektowego). Koszty te nie sg kosztami beneficjenta lecz doradcy; jako oddzielne wydatki
nie mogg by¢ uznawane za koszty doradztwa i nie podlegajg mozliwosci dofinansowania w
przedmiotowej kategorii.

Firma wchodzaca w sktad grupy kapitatowej (spotka dominujaca
A) posiada w swojej ofercie produkty innej spétki wchodzacej w
sktad grupy (firma B), w ktorej firma A posiada 100% udziatéw.
Produkty produkowane sa pod markami firmy B ale
sprzedawane przez spotke dominujaca A, ktéra posiada
odpowiednie zasoby i kanaty dystrybucji. Czy te produkty moga
by¢ przedmiotem wniosku ztozonego przez spétke dominujaca A
w ramach dziatania 1.2 POPW?

We wniosku o dofinansowanie nalezy przedstawi¢ Produkt Wnioskodawcy (wraz z dotychczasowym
rynkiem, poziomem sprzedazy oraz projekcjg mozliwosci sprzedazy na nowym rynku zagranicznym).
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Natomiast w opisanym przez Panig przypadku produkt bedzie nalezat do firmy B, ktéra nie bedzie
whioskodawca.

Czy konieczne jest aby koszt opracowania modelu biznesowego
internacjonalizacji (MBI) stanowiacy zatacznik do wniosku w
Programie Operacyjnym Polska Wschodnia, Dziatania 1.2
»Internacjonalizacja MSP” zostat faktycznie poniesiony przed
ztozeniem wniosku. Przyktadowo: Wnioskodawca kupuje ustuge
opracowania MBI. MBI zostaje opracowany i ztozony wraz z
wnioskiem dnia 30.06. Faktycznie ptatnos¢ za ustuge zostaje
dokonana dnia 07.07, tj. po ztozeniu wniosku. Data wystawienia
faktury 30.06 + 7 dniowy termin ptatnosci. Czy w powyzszej
sytuacji koszt MBI bedzie kosztem kwalifikowalnym?

Warunkiem otrzymania dofinansowania za wykonanie Modelu Biznesowego jest ztozenie wniosku o
ptatnos$¢ wraz z kopig dokumentéw potwierdzajgcych poniesienie wydatkéw, tj. kopig dowoddéw
ksiegowych wraz z potwierdzeniami dokonania zaptaty. Wobec powyzszego w sytuacji, gdy bedzie
Pan chciat otrzymad refundacje za sporzadzenie Modelu Biznesowego, zaptata za jego wykonanie
musi by¢ dokonana przed ztozeniem wniosku o ptatnosé.

Czym roznia sie wydatki w kategorii 2) Koszty doradztwa w
odniesieniu do stron internetowych i aplikacji mobilnych od
wydatkow w kategorii 4 w odniesieniu do projektowania
systemow oraz narzedzi informatycznych? Prosze o wskazanie,
jakiego rodzaju wydatki nalezy przypisac kazdej z kategorii.

Koszty ustug doradczych zwigzanych z projektowaniem stron internetowych i aplikacji mobilnych
(kategoria 2 z regulaminu konkursu) sa zwigzane z doradztwem w zakresie prowadzenia promocji i
sprzedazy produktéw na rynkach zagranicznych. Projektowanie systemdw oraz narzedzi
teleinformatycznych (kategoria 5 z regulaminu konkursu) jest zwigzane z zakupem wartosci
niematerialnych i prawnych w formie autorskich praw majatkowych lub licencji, zwigzanych z
nabyciem oprogramowania niezbednego do automatyzacji proceséw biznesowych w zwigzku z
przygotowaniem do internacjonalizacji dziatalnosci (zgodnie z opisem catej kategorii), przy czym
nabywane oprogramowanie w ramach tej kategorii nie moze mie¢ zwigzku z obstuga promocji lub
sprzedazy na rynku zagranicznym, tj. nie moze stanowi¢ elementéw kanatu dystrybucji na rynki
zagraniczne. Nabywane oprogramowanie moze stuzy¢ zarzadzaniu lub automatyzacji wewnetrznych
proceséw przedsiebiorstwa lub wspdtpracy z lokalnymi/krajowymi dostawcami, podwykonawcami
badz ustugodawcami. Bezposrednie dofinansowanie tworzenia/zakupu i wdrozenia stron
internetowych lub aplikacji mobilnych w zwigzku z internacjonalizacjg (stuzgcych do promocji i
sprzedazy produktéw na rynkach zagranicznych) nosi znamiona pomocy wywozowej zabronionej na
mocy art. 1 rozporzadzenia KE nr 1407/2013 z dnia 18 grudnia 2013 r. w sprawie stosowania art. 107
i 108 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do pomocy de minimis (Dz. Urz. UE L 352 z
24.12.2013, str. 1). Tre$¢ rozporzadzenia mozna znalez¢ na stronie: http://www.parp.gov.pl/pomoc-
de-minimis-34

W ramach dziatania 1.2 kwalifikowane jest zaprojektowanie
materiatdw reklamowych np. folderu informacyjnego, ale jego
wydruk juz nie?
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Zgadza sie. Zaprojektowanie materiatéw reklamowych (np. folderu informacyjnego) moze by¢
kwalifikowane w ramach kategorii: Koszty ustug doradczych zwigzanych z przygotowaniem do
wdrozenia nowego modelu biznesowego zwigzanego z internacjonalizacjg dziatalnosci.

Jakie przyktadowe wydatki zawieraja sie w kategorii ustug
doradczych w odniesieniu do ,,stron internetowych oraz
aplikacji mobilnych”. Czy opracowanie np. projektu
funkcjonalnego (technicznego) aplikacji mobilnej jest
kwalifikowane, czy tez doradztwo w tym zakresie obejmuje
jedynie stworzenie np. projektu warstwy graficznej? Prosze o
doprecyzowanie.

Opracowanie zaréwno projektu funkcjonalnego, jak i graficznego aplikacji mobilnej miesci sie w
kategorii Koszty ustug doradczych zwigzanych z przygotowaniem do wdrozenia nowego modelu
biznesowego zwigzanego z internacjonalizacjg dziatalnosci w zakresie: - przygotowania planu
szczego6towej kampanii promocyjnej, projektowania materiatéw reklamowych i promocyjnych, stron
internetowych oraz aplikacji mobilnych przeznaczonych do promocji i sprzedazy produktéw, ktérych
dotyczy projekt, na rynkach zagranicznych. Szczegdlne znaczenie w kontekscie internacjonalizacji
ma profesjonalne zaprojektowanie strony internetowej lub aplikacji mobilnej dedykowanej na nowy
rynek zagraniczny w oparciu o wiedze o lokalnych zwyczajach i preferencjach konsumenckich
danego rynku (w tym projektowanie zorientowane na konkretnego uzytkownika, uwzgledniajace
wyniki testéw user experience z docelowymi uzytkownikami). Nieuwzglednienie kontekstu
kulturowego i gospodarczego odmiennego rynku moze prowadzi¢ do niepowodzenia catego procesu
wprowadzania nowego produktu na nowy rynek zagraniczny.

W czasie realizacji projektu Wnioskodawca zaplanowat m.in.
udziat w targach i kilku misjach gospodarczych celem
pozyskania kontrahentéw zagranicznych w celu sprzedazy
produktu na rynku docelowym. Podczas misji gospodarczych
planowane sa spotkania z potencjalnymi kontrahentami,
podczas ktdrych moze dojs¢ do podpisania umow, a tym samym
rozpoczecie sprzedazy dla kontrahenta na danym rynku
docelowym. Juz podczas pierwszej misji planowanej na | kwartat
2018 moze dojs¢ do sytuacji, w ktorej zostanie podpisana
umowa o wspoétpracy z jednym kontrahentem i rozpoczeta
sprzedaz (nawet w bardzo niewielkim wolumenie). Czy moment
rozpoczecia sprzedazy ma jakies znaczenie dla dalszej realizacji
projektu?

Niedozwolone jest udzielanie pomocy na dziatalnos¢ zwigzang z wywozem do panstw trzecich lub
panstw cztonkowskich, tzn. pomocy bezposrednio zwigzanej z iloscig wywozonych produktéw,
tworzeniem i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydatkami biezagcymi zwigzanymi z
prowadzeniem dziatalnosci wywozowej. Dozwolona pomoc moze dotyczy¢ kosztéw badan lub ustug
doradczych potrzebnych do wprowadzenia produktu na rynek. W zwigzku z powyzszym faktyczne
rozpoczecie sprzedazy danego produktu na danym rynku zagranicznym jest zwykle jednoznaczne z
jego wprowadzeniem na dany rynek, co powoduje, ze dalsza pomoc dotyczaca tego produktu na tym

rynku staje sie niedozwolona. Wyjatkowe, wymagajgce szczegétowego uzasadnienia i udowodnienia,
przypadki moga mieé miejsce w sytuacji, gdy fizyczne wprowadzenie produktu na dany rynek
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nastgpi w pézniejszym okresie, gdyz musi by¢ jeszcze poprzedzone dopetnieniem przez producenta
stosownych czynnosci i formalnosci zwigzanych z wprowadzeniem danego typu produktu na dany
rynek (np. uzyskaniem stosownych pozwolen, certyfikatéw, koncesiji), wynikajacych takze z
przyjetego modelu biznesowego internacjonalizacji. W takiej sytuacji dzien zawarcia umowy o
wspotpracy nie musi by¢ tozsamy z dniem wprowadzenia danego produktu na dany rynek, o ile
szczeg6towe warunki i terminy owego wprowadzenia sg zapisane w tejze umowie.

Zgodnie z dokumentacja konkursowa Wnioskodawca powinien
posiada¢ w chwili sktadania wniosku model biznesowy, nie
starszy niz 6 miesiecy. Moje pytanie dotyczy terminu dokonania
ptatnosci za model przez Wnioskodawce na rzecz wykonawcy
modelu, czy powinna ona rowniez zostac¢ dokonana przed dniem
ztozenia wniosku o dofinansowanie czy tez wystarczy, ze
Whnioskodawca bedzie dysponowat modelem oraz dokumentacja
ofertowa zwiazana z modelem? Drugie pytanie nawiazuje do
pierwszego, kiedy powinna zosta¢ wystawiona faktura za
model, czy przed dniem ztozenia wniosku o dofinansowanie, czy
moze zosta¢ wystawiona pdzniej, jezeli wykonawca zgodzi sie
na uprzednie przekazanie modelu, tak aby mdégt on zostac
zataczony do wniosku o dofinansowanie?

Warunkiem otrzymania dofinansowania za wykonanie Modelu Biznesowego jest ztozenie wniosku o
ptatnos$¢ wraz z kopig dokumentéw potwierdzajgcych poniesienie wydatkéw, tj. kopig dowoddéw
ksiegowych wraz z potwierdzeniami dokonania zaptaty. Wobec powyzszego w sytuacji, gdy bedzie
Pani chciata otrzymad refundacje za sporzadzenie Modelu Biznesowego, zaptata za jego wykonanie
musi by¢ dokonana przed ztozeniem wniosku o ptatnosé.

Jak mamy rozumiec ponizszy zapis instrukcji wypetniania
whniosku (pkt Miejsce realizacji projektu): ,,Przez lokalizacje
projektu nalezy rozumiec miejsce wykonywania dziatalnosci
gospodarczej przez wnioskodawce, zwiagzane z produktami
podlegajacymi internacjonalizacji, w ktorym projekt bedzie
wdrazany, tj. w ktérym produkty projektu wykorzystywane beda
w celu osiagniecia zaktadanych rezultatéw projektu i
pozostatych celow biznesowych projektu, zaplanowanych do
osiagniecia w dltuzszym horyzoncie czasowym”. Czy zaklady
produkcyjne (m.in. produkcyjnych firm zewnetrznych) musza
by¢ zlokalizowane na terenie Polski Wschodniej?

Nie, w opisanej sytuacji zaktady produkcyjne firm zewnetrznych nie musza by¢ zlokalizowane na
terenie Polski Wschodniej. Wystarczy, jesli siedziba firmy wnioskodawcy badz oddziat, ktéry

faktycznie zarzadza produkcjg, znajduje sie na terenie Polski Wschodniej - zgodnie z zacytowanym
zapisem instrukcji wypetniania wniosku.

W regulaminie dziatania 1.2 Internacjonalizacja MSP widnieje
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informacja:84 8. Pomoc w ramach dziatania nie moze by¢
udzielona na realizacje projektu dotyczacego dziatalnosci
handlowej (handlu wyrobami lub ustugami obcymi).Odnalaztam
komentarz, ze wykluczenie to dotyczy posrednikow
handlowych. Zajmuje sie sprzedaza ubezpieczen online,
chciatabym skierowac oferte kupna ubezpieczenia przez
Internet do oséb przebywajacych za granica, ktore np. nie maja
mozliwosci skontaktowania sie z agentem konwencjonalnymi
metodami. Czy takie dziatanie podiega wykluczeniu?

Dokumentacja konkursowa nie zawiera bardziej szczegétowego doprecyzowania wykluczonej ze
wsparcia samej dziatalnosci handlowej, anizeli podane w nawiasie: handel wyrobami lub ustugami
obcymi. Wykluczenie obejmuje przyktadowo samych posrednikéw handlowych, sprzedawcéw,
dystrybutoréw - wskazujac tym samym, ze wsparcie adresowane jest do producentéw: wytwdrcéw
czy bezposrednich wykonawcéw ustug. Wobec braku dedykowanej dla konkursu definicji producenta
nalezy odwotac sie do powszechnie obowigzujgcego prawa i praktyki gospodarczej.

W Regulaminie konkursu jest zapis: Pomoc w ramach dziatania
nie moze byc¢ udzielona na realizacje projektu dotyczacego
dziatalnosci handlowej (handlu obcymi wyrobami lub obcymi
ustugami). (par. 4 pkt. 5) Jedna z firm dziatajaca na terenie
Polski Wschodniej prowadzi juz dziatalnos¢ eksportowa i chce ja
rozwijac dzieki dziataniu 1.2 PO PW, jednakze firma nie jest
podmiotem typowo produkcyjnym. Jest natomiast wtascicielem
kilku znakow towarowych. Na jej zlecenie i wg jej projektu
produkty wytwarzaja podmioty zewnetrzne. Wtascicielem jednej
z nich w Niemczech jest rowniez obecny wtasciciel opisywanej
firmy w Polsce. W zapisach ksiegowych ,,produkty” te
ksiegowane sa jako towar. Firma jest wtascicielem marki,
znakow towarowych i nie handluje obcymi wyrobami. Bardzo
prosze o informacje, czy w zwiazku z powyzszym firma moze
przystapic do konkursu. Prosze tez o okreslenie w jaki sposéb
ma Panstwu przedstawié¢/ udokumentowacd fakt posiadanych
praw do marek (kopie lub numer prawa ochronnego na znak
towarowy wydany przez Urzad Patentowy?).

Dokumentacja konkursowa nie zawiera bardziej szczegétowego doprecyzowania wykluczonej ze
wsparcia samej dziatalnosci handlowej, anizeli podane w nawiasie: handel wyrobami lub ustugami
obcymi. Wykluczenie obejmuje przyktadowo samych posrednikéw handlowych, sprzedawcéw,
dystrybutoréw - wskazujgc tym samym, ze wsparcie adresowane jest do producentéw: wytwdércéw
czy bezposrednich wykonawcéw ustug. Wobec braku dedykowanej dla konkursu definicji producenta
nalezy odwotac sie do powszechnie obowigzujgcego prawa i praktyki gospodarczej. Producent wg
ustawy z dnia 12 grudnia 2003 r. o ogélnym bezpieczenstwie produktéw to przedsiebiorca
prowadzgcy dziatalno$¢ polegajgca na wytwarzaniu produktu albo kazda inng osobe, ktéra wystepuje
jako wytwdrca, umieszczajgc na produkcie badZ do niego dotgczajgc swoje nazwisko, nazwe, znak
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towarowy badz inne odrézniajgce oznaczenie (...) i tym samym bierze za dany produkt
odpowiedzialnos¢. Natomiast dystrybutor to kazdy, kto posredniczy w drodze produktu od wytwércy
do konsumenta. Cechg réznigca go od producenta jest to, ze jego dziatalno$¢ nie wptywa na
wtasdciwosci towaru zwigzane z bezpieczenstwem. Takim dystrybutorem jest sprzedawca.
Sprzedawca moze by¢ producentem w rozumieniu ww. ustawy, gdy dokonuje pewnych zmian
majacych wptyw na bezpieczenstwo produktu. Zatem sprzedawca to podmiot, ktéry dokonuje
(sprzedazy) zbycia okreslonej rzeczy na rzecz innego podmiotu nie ingerujgc we wtasciwosci
sprzedawanej rzeczy, ktéra ma znaczenie dla jej bezpieczenstwa. Podsumowujac, cecha, ktéra rézni
posrednika / dystrybutora od producenta jest to, ze jego dziatalnos¢ nie wptywa na wiasciwosci
towaru np. zwigzane z jakoscig, wtasciwosciami, bezpieczehAstwem, czy dostosowaniem produktu do
wymogéw danego rynku. Producent moze zleci¢ fizyczna produkcje podmiotowi zewnetrznemu i
nadal bedzie pozostawat producentem tego produktu, o ile produkcja jest realizowana na jego
zlecenie, wg jego projektu, pod jego markg, znakiem firmowym i bierze za ten produkt
odpowiedzialnosé. W zwigzku z powyzszym, opisana wyzej firma moze przystapi¢ do konkursu i
powinna doktadnie opisac swojg role w procesie produkcyjnym oraz posiadane prawa ochronne na
znak towarowy.

Czy Wnioskodawca musi prowadzi¢ dziatalnos¢ produkcyjna na
terenie Polski Wschodniej - czy moze by¢ prowadzony wytacznie
dziat sprzedazy lub dziat projektowania na tym terenie?

Whnioskodawca deklaruje, ze prowadzi dziatalnos¢ gospodarcza na terytorium makroregionu Polski
Wschodniej (tj. wojewddztw lubelskiego, podkarpackiego, podlaskiego, swietokrzyskiego lub
warminsko-mazurskiego) potwierdzong wpisem do odpowiedniego rejestru. W przypadku rejestru
przedsiebiorcéw w Krajowym Rejestrze Sgdowym adres siedziby lub co najmniej jednego oddziatu
znajduje sie na terytorium Polski Wschodniej. W przypadku Centralnej Ewidencji i Informacji
Dziatalnosci Gospodarczej (CEIDG) co najmniej jeden adres wykonywania dziatalnosci gospodarczej
znajduje sie na terytorium Polski Wschodniej. We wniosku o dofinansowanie okreslono przedmiot i
zakres dziatalnos$ci gospodarczej wykonywanej pod wskazanym adresem znajdujgcym sie na
terytorium Polski Wschodniej, w tym okreslono liczbe pracownikéw zatrudnionych na terytorium
Polski Wschodniegj. Intencjg ww. instrumentu jest bezposrednie wsparcie dziatalnosci produkcyjnej
(lub ustugowej) prowadzonej na terytorium Polski Wschodniej. Chodzi o dopetnienie kwestii
formalnych zwigzanych z udowodnieniem ze projekt bedzie realizowany w makroregionie Polski
Wschodniej. Sam dziat handlowy, sprzedazowy bedzie niewystarczajgcy.

Czy wybdr wykonawcy - modelu biznesowego musi nastapic
przed ztozeniem wniosku o dofinansowanie?

Model biznesowy jest wymaganym dokumentem do wniosku. Jesli wnioskodawca chce uzyskacd
dofinansowanie na jego opracowanie to procedura wytonienia wykonawcy jak i wykonanie modelu
musi nastgpié¢ przed ztozeniem wniosku.

Nasza firma prowadzi sprzedaz mebli wltasnego wzoru. Ze
wzgledu na koszty i brak odpowiedniej infrastruktury produkcja
mebli jest kierowana na zewnatrz (zlecenie produkcji przez
firme zewnetrzna), ale na bazie naszych wzorow i
produkowanych tylko dla nas. Nasza firma bierze udziat w
tragach i wystawia swoje produkty. Czy w zwigzku z powyzszym
mimo ze nie mamy produkcji wewnatrz firmy mozemy wziac
udziat w/w konkursie?
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Whnioskodawcy oraz projekty muszg spetni¢ kryteria wyboru projektéw obowigzujgce dla dziatania,
zatwierdzone przez Komitet Monitorujgcy POPW, ktére sg zawarte w zatgczniku nr 1 do regulaminu.
Jedno z kryterium brzmi: Wnioskodawca posiada w ofercie co najmniej jeden produkt (wyréb lub
ustuge), ktéry moze by¢ przedmiotem sprzedazy zagranicznej - posiada potencjat do
internacjonalizacji. Ocenie podlega, czy Wnioskodawca posiada w ofercie co najmniej jeden produkt
(wyrdb lub ustuge), ktéry moze potencjalnie by¢ przedmiotem sprzedazy zagranicznej. Ocenie
podlega potencjat rynkowy internacjonalizacji produktu z oferty Wnioskodawcy, w tym metodologia
dokonania diagnozy tego potencjatu oraz przedstawione wnioski, dowody i Zzrédta danych.
Zdiagnozowany potencjat internacjonalizacji potwierdza mozliwos¢ skutecznego wejscia na wskazany
nowy rynek zagraniczny. Wnioski z przeprowadzonych analiz przygotowawczych Wnioskodawcy
potwierdzajg potencjat eksportowy firmy. We wniosku o dofinansowanie przedstawiono Produkt
Whnioskodawcy (wraz z dotychczasowym rynkiem, poziomem sprzedazy oraz projekcjg mozliwosci
sprzedazy na nowym rynku zagranicznym). Zakres przedstawionych danych musi by¢ zgodny z
wymaganiami przedstawionymi w dokumentacji konkursowej. Ocenie podlega, czy przedstawiony
produkt nie posiada cech wykluczajgcych go ze sprzedazy zagranicznej (np. ustugi Swiadczone na
rynku lokalnym, ustugi majgce zastosowanie wytgcznie na rynku krajowym, itp.). Sam brak produkcji
wewnatrz firmy nie dyskwalifikuje firmy z mozliwosci ztozenia wniosku w ramach dziatania 1.2 POPW.

Z instrukcji wypetniania wniosku o dofinansowanie wynika, ze
jedynymi wskaznikami, ktére Wnioskodawca powinien spetnié
sa te zaprezentowane ponizej: Liczba przygotowanych do
wdrozenia modeli biznesowych internacjonalizacji Liczba
nowych rynkow (krajow), na ktérych wnioskodawca osiagnat
gotowosc do rozpoczecia sprzedazy produktéow 1) Czy sa to
jedyne wskazniki, ktore beda wiazace dla Beneficjenta po
realizacji projektu? 2) Czy zatozenia finansowe wskazane w
Modelu Biznesowym Internacjonalizacji (zysk z dziatalnosci po
implementacji dziatan przewidzianych w projekcie), jest dla
Beneficjenta wiazacy? 3) Jezeli jest to jakie sankcje groza za
jego nieosiagniecie? 4) Jak powinna wyglada¢ metodologia
przedstawiajaca spetnienie ww. wskaznikow? 5) Jakie
dokumenty beda brane pod uwage w kontekscie analizy, czy
ww. wskazniki zostaty spetnione?

W odpowiedzi na pytanie wyjasniam, iz oprécz wskazanych wskaznikéw - Liczba przygotowanych do
wdrozenia modeli biznesowych internacjonalizacji - Liczba nowych rynkéw (krajéw), na ktérych
whnioskodawca osiggnat gotowos¢ do rozpoczecia sprzedazy produktéw Wnioskodawca obowigzkowo
sprawozdaje wskazniki horyzontalne o charakterze informacyjnym (wskazniki informacyjne)
odnoszgce sie do kwestii zatrudnienia. Szczegétowe wyjasnienie dostepne jest w instrukcji
wypetniania wniosku. Dla wskaznikdéw nalezy przedstawi¢ opis metodologii wyliczenia wskaznika oraz
sposobu weryfikacji osiggniecia zaplanowanych wartosci wskaznika. Weryfikacja osiggniecia
wskaznika, po zakoficzeniu realizacji projektu, bedzie polegata przede wszystkim na sprawdzeniu czy
zadeklarowane elementy modelu biznesowego, niezbedne do jego wdrozenia, zostaty faktycznie
przygotowane do rozpoczecia sprzedazy produktéw na rynku docelowym. Ponadto efekty realizacji
projektu musza by¢ wyrazone poprzez wskazane i uzasadnione we wniosku o dofinansowanie,
wskazniki produktu i rezultatu. Wskazniki muszg by¢ tak skonstruowane, aby na podstawie danych
mozna byto obiektywnie okresli¢ ich poziom wyjsSciowy, a nastepnie poziom w trakcie realizacji
projektu i poziom docelowy. Wnioskodawca podajgc wskazniki musi wskaza¢, na podstawie jakich
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danych je skonstruowat, wg jakiej formuty i przy jakich zatozeniach. WskaZniki musza odzwierciedla¢
specyfike projektu i jego rezultaty. Zaproponowane wartosci wskaznikdéw musza by¢ realne i
adekwatne do zatozen projektu. We wzorze umowy o dofinansowanie widnieje zapis o Nieosiggnieciu
wskaznikéw: 1.W przypadku stwierdzenia przez Instytucje Posredniczacya, ze Beneficjent nie osiggnat
wartosci zaktadanych w Projekcie wskaznikdéw produktu lub rezultatu, Instytucja Posredniczgca moze
pomniejszy¢ dofinansowanie proporcjonalnie do stopnia nieosiggniecia tych wskaznikéw. W
przypadku braku mozliwosci pomniejszenia ptatnosci kohcowej, zwrot srodkéw wraz z odsetkami w
wysokosci okreslonej jak dla zalegtosci podatkowych liczonymi od dnia przekazania ostatniej transzy
dofinansowania nastepuje w trybie art. 207 ustawy o finansach publicznych. W sytuacji, gdy kwota
ostatniej transzy jest nizsza od kwoty dofinansowania wynikajgcej z pomniejszenia dofinansowania
odsetki nalicza sie odpowiednio od poprzednich transz dofinansowania. 2. Ust. 1 nie ma
zastosowania do wskaznikéw informacyjnych, tj. wskaznikéw, ktére maja charakter informacyjny dla
instytucji odpowiedzialnych za realizacje Programu, a poziom realizacji ich wartosci docelowych nie
stanowi przedmiotu rozliczenia Projektu. Przedsiebiorca bedzie zobligowany przedstawié¢ stosowne
dokumenty na podstawie ktérych bedzie mozna zweryfikowad osiggniecie wskaznika. Dokumenty te
bedg przedstawiane podczas kontroli czy przy rozliczaniu projektu.

Czy jesli przedsiebiorstwo ma prawo wtasnosci do produktu,
jednak nie produkuje sitami wtasnymi, a jedynie zleca produkcje
firmie zewnetrznej moze by¢ wnioskodawca w ramach dziatania
1.2 PO PW i starac sie o uzyskanie dotacji na internacjonalizacje
powyzszego produktu?

Jezeli Wnioskodawca spetnia kryteria okreslone w dokumentacji konkursowej, a w szczegélnosci w
Kryteriach wyboru projektéw (dostepne pod adresem: http://popw.parp.gov.pl/dokumentacja/dokume
ntacja-do-dzialania-1-2-internacjonalizacja-msp-1-konkurs-2018-r), to nie ma przeciwwskazanh do
ztozenia wniosku o dofinansowanie. Przy analizie prosze wzig¢ pod uwage w szczegdlnosci pierwsze
kryterium merytoryczne, ktére bedzie weryfikowato czy Wnioskodawca posiada w ofercie co najmniej

jeden produkt (wyréb lub ustuge), ktéry moze by¢ przedmiotem sprzedazy zagranicznej - posiada
potencjat do internacjonalizacji.

Beneficjent moze w ramach misji gospodarczej przebywac za
granica przez okres dtuzszy niz 3 dni (na przyktad tydzien).
Koszty podrézy beda w tym przypadku kwalifikowalne, koszty
diet i noclegdéw jedynie w ciagu 3 dni, o ktérych mowa w
rozporzadzeniu, i ktorych dotyczy misja? Beneficjent moze
kupowad bilety lotnicze, ktdre przewiduja przesiadki w innych
krajach, o ile beda tansze od biletéw bezposrednich?

Dokumentacja nie okresla jak dtugo moze trwa¢ misja. Termin misji musi by¢ uzasadniony,
racjonalny i zwigzany z projektem. Dokumentacja wskazuje zakres dni przed i po misji. Kwalifikowane
bedg jedynie wydatki, ktére dotyczy¢ beda projektu, dziatah z nim zwigzanych. Przeloty réwniez
muszg by¢ zwigzane z projektem. Nie jest mozliwe zaplanowanie przelotu réwniez przesiadkowego,
ktérych zakres nie bedzie zwigzany z projektem. Podstawowa kwestia na jakg zostanie zwrécona
uwaga to z jakiego powodu przedsiebiorca zaplanowat podréz przesiadkowg. Czy faktycznie cena
bedzie jedynym czynnikiem, powodem wyboru takiej opcji podrézy.

W mojej firmie zdarzyta sie incydentalna sytuacja jednej
sprzedazy na rynek, na ktory obecnie chcemy wejsc¢ z
eksportem. Na tym rynku wczesniej nie prowadzilismy zadnych
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dziatan zwiazanych ze sprzedaza naszych produktéw. W
ubiegtym roku zgtosit sie do nas kontrahent z tego rynku, ktory
wyrazit zapotrzebowanie na produkowany przez nas produkt, a
w zwiazku z tym doszto do finalizacji transakcji. Na tym rynku
pOzZniej nie prowadziliSmy sprzedazy ani dziatan promocyjnych,
a ta sprzedaz traktowalismy jako incydentalna. Czy w zwigzku z
tym, jezeli byta taka sprzedaz czy to wyklucza ten rynek jako
nowy w nowym modelu biznesowym internacjonalizacji?

Jesli przedsiebiorca nie podjat dziatah zmierzajgcych do wprowadzenia produktu na dany rynek to ma
mozliwos¢ ujecia tego zakresu w projekcie. Z opisanego przez Pana zakresu mozna co do zasady
stwierdzié, iz zakres nie dyskwalifikuje z mozliwosci starania sie o wsparcie w ramach dziatania 1.2
POPW.

Czy w ramach konkursu POPW 1.2 Internacjonalizacja MSP,

jeden podmiot moze ztozy¢ 2 wnioski na internacjonalizacje
dwoch zupetnie roznych produktéw? Bedzie to np. pierwsza
innowacja w formie urzadzenia AGD oraz druga innowacja w
sektorze spozywczym

Whnioskodawca moze ztozy¢ w ramach konkursu tylko jeden wniosek. Ztozenie wiekszej liczby
whnioskéw w konkursie bedzie skutkowato odrzuceniem kolejnych ztozonych przez Wnioskodawce z
wyjatkiem pierwszego. W przypadku konkursu prowadzonego w trybie ciggtym, Wnioskodawca moze
ztozy¢ kolejny wniosek, ktérego ocena zakohczyta sie wynikiem negatywnym i nie zostata
zakwestionowana srodkiem odwotawczym.

Planuje zatozy¢ firme w postaci sp. z 0.0, spotka ta bedzie
realizowac cele, poprzednio prowadzane przez dziatalnosd
gospodarcza. W tych dwoch firmach jest ten sam witasciciel.
Prosze o odpowiedz, czy jezeli miedzy tymi podmiotami,
zostanie zawarta cesja prawna przeniesienia uprawnien i
historii obrotéw z ostatnich 2 lat, to przy ztozeniu wniosku o
dotacje z PO PW 1.2 przez sp. z 0.0 mozna zaliczy¢ historie
obrotow z tej dziatalnosci gospodarcze;.

Nie bedzie to uznane za kontynuacje dziatalnosci. Jedynie przeksztatcenie zgodnie z Kodeksem
Spétek Handlowych powodujgce kontynuacje dziatalnosSci pozwolitoby wykazaé historie finansowg
dziatalnosci.

lle powinna wynosic ta liczba i co w przypadku jezeli pracownicy
zatrudnieni sa w oparciu o umowe zlecenie, a nie umowe o
prace?

We wniosku w polu Wielkos$¢ zatrudnienia nalezy podac srednioroczne zatrudnienie w ostatnim
zamknietym roku obrotowym w przeliczeniu na petne etaty. W polu ,,- w tym na terytorium Polski

Wschodniej” nalezy poda¢ Srednioroczne zatrudnienie w ostatnim zamknietym roku obrotowym w
odniesieniu do pracownikéw, ktérych miejsce wykonywania pracy jest zlokalizowane w Polsce
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Wschodniej.

Czy jest jakas definicja ktéra moéwi, co nalezy kwalifikowac jako
misje gospodarcza? Czy mozna zatozyc¢ udziat kilku misjach
gospodarczych do jednego kraju? llu potencjalnych
kontrahentow trzeba w trakcie misji odwiedzi¢? lle czasu musi
trwad taka misja?

W dziataniu 1.2 nie ustalono definicji misji gospodarczych, ani sztywnych warunkéw brzegowych dla
parametréw misji, ktérych dotyczy pytanie. Zasadniczo jednak misja gospodarcza to stuzbowy
wyjazd zagraniczny przedstawicieli firmy, ktérego celem jest udziat w zorganizowanych spotkaniach
branzowych lub bezposrednich z potencjalnymi parterami handlowymi. Misje majg réwniez na celu
zapoznanie sie z naturalnym otoczeniem biznesowym i prawnym rynku docelowego. Misja

gospodarcza - kierunek, cel biznesowy, koszt - powinna zosta¢ wstepnie okreslona w Modelu
biznesowym internacjonalizacji.

Chciatbym zapytad czy firma majaca swoja siedzibe w
wojewddztwie innym, anizeli te 5 ktore zostaty wytypowane,
natomiast posiadajaca oddziat handlowy w jednym z
wojewddztw wschodnich kwalifikuje sie do przyznania
dofinansowania?

Jednym z kryteriéw jest: Wnioskodawca deklaruje, ze prowadzi dziatalno$¢ gospodarcza na
terytorium makroregionu Polski Wschodniej (tj. wojewddztw lubelskiego, podkarpackiego,
podlaskiego, swietokrzyskiego lub warminsko-mazurskiego) potwierdzong wpisem do odpowiedniego
rejestru. W przypadku rejestru przedsiebiorcéw w Krajowym Rejestrze Sgdowym adres siedziby lub
co najmniej jednego oddziatu znajduje sie na terytorium Polski Wschodniej. W przypadku Centralnej
Ewidencji i Informacji Dziatalno$ci Gospodarczej (CEIDG) co najmniej jeden adres wykonywania
dziatalnosci gospodarczej znajduje sie na terytorium Polski Wschodniej. We wniosku o
dofinansowanie okreslono przedmiot i zakres dziatalnosci gospodarczej wykonywanej pod
wskazanym adresem znajdujgcym sie na terytorium Polski Wschodniej, w tym okreslono liczbe
pracownikéw zatrudnionych na terytorium Polski Wschodniej. Jesli zatem przedsiebiorca posiada taki
oddziat na terenie polski wschodniej to moze by¢ wnioskodawca.

Czy mozemy wynajac firme, ktora zaprojektuje nam strone
internetowa oraz materiaty reklamowe, jak rowniez koszty
ttumaczen z tym zwiazane?

Mozliwe jest sfinansowanie ww. wydatkéw, w tym projektu strony internetowej przeznaczonej do
promocji produktéw. Wydatki kwalifikowalne nie mogg dotyczy¢ bezposrednio budowy kanatéw
dystrybucji produktéw, w szczegélnosci budowy platformy internetowej przeznaczonej do sprzedazy
produktéw na rynku docelowym.

Zwracamy sie z prosba o uszczegdétowienie wydatkow
przewidzianych w ramach dziatania koszty ustug doradczych w
zakresie: wyszukiwania, selekcji, a nastepnie nawiazania
kontaktéw z partnerami zagranicznymi, Czy mogliby Panstwo
przedstawic przyktadowe wydatki w ramach projektu. Czy w
ramach tego wydatku mozemy wynajac firme, ktéra wskaze

26/35



nam firmy na rynku zagranicznym, do ktdérych potencjalnie
mozemy kierowaé nasze ustugi.

Ustuga dotyczy w pierwszej kolejnosci poszukiwania potencjalnych partneréw w zwigzku z
przygotowaniem do budowy kanatéw dystrybucji i obstugi posprzedaznej (przedstawicieli
handlowych, serwisantéw, firm montazowych) - zaleznie od rozwigzah zaplanowanych w modelu
biznesowym. Ustuga powinna obejmowa¢ wsparcie w nawigzaniu kontaktu z potencjalnym partnerem
(nie jest wystarczajgce dostarczenie beneficjentowi przez ustugodawce bazy teleadresowej
potencjalnych partneréw). Ustuga nie moze natomiast obejmowad (w zakresie wydatkéw
kwalifikowalnych) udziatu doradcy w ewentualnych negocjacjach handlowych, gdyz jest to dziatanie
zwigzane bezposrednio z tworzeniem kanatu dystrybucji i jako takie jest wykluczone z
dofinansowania.

Czy w ramach dziatania 1.2 POPW Internacjonalizacja MSP -
mozliwe jest pozyskanie dofinansowania na internalizacje
dziatalnosci polegajacej nasprzedaz detaliczna sprzetu
sportowego prowadzona w wyspecjalizowanych sklepach - czyli
Wnioskodawca nie jest wytwodrca produktu a jedynie prowadzi
jego sprzedaz i chce dokonad internacjonalizacji wtasnej
dziatalnosci.

Pomoc w ramach dziatania nie moze by¢ udzielona na realizacje projektu dotyczgcego dziatalnosci
handlowej (handlu obcymi wyrobami lub obcymi ustugami).

Chciatabym sie dowiedzie¢ czy w ramach dziatania 1.2
konieczne jest skorzystanie z ustug doradczych, czy mozna
samemu opracowac model biznesowy ?

Projekt dotyczy¢ musi przygotowania do wdrozenia nowego modelu biznesowego zwigzanego z
internacjonalizacja. MBI jest tez wymaganym zatgcznikiem jaki nalezy ztozy¢ wraz z wnioskiem o
dofinansowanie. Jesli przedsiebiorca decyduje sie na ujecie w projekcie kosztéw zwigzanych z
opracowaniem nowego modelu to wymagane jest przeprowadzenie procesu wyboru wykonawcy
zgodnie z zasadami dotyczgcymi wyboru wykonawcy. Nie jest wykluczone samodzielne
przygotowanie nowego modelu. W takim wypadku koszt jego przygotowania nie bedzie
kwalifikowany.

Wskaznik rezultatu: Liczba nowych rynkdéw (krajéw), na ktorych
whnioskodawca osiagnat gotowos¢ do rozpoczecia sprzedazy
produktéow - czy mogliby Panstwo wskaza¢, jakie dziatania
nalezy podjac, aby osiagnac ten wskaznik? Prositbym o
wyttumaczenie, na czym ten wskaznik polega?

Wskaznik ,Liczba nowych rynkéw (krajéw), na ktérych wnioskodawca osiggnat gotowos¢ do
rozpoczecia sprzedazy produktéw” ma wynika¢ z opracowanego i przyjetego do wdrozenia modelu
biznesowego. W kazdym przypadku to bedzie inny zestaw potrzebnych dziatan, w zaleznosci od
indywidualnej sytuacji przedsiebiorcy, branzy, rynku na ktéry planuje wejs¢, wskaznik ten oznacza
gotowos¢ do wejscia na rynek/rozpoczecia sprzedazy.

Czy w zwiazku z posiadanym oddziatem w Olsztynie moge jako
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przedsiebiorcy wziac udziat i starac sie o dofinansowanie w
tymze programie ?

Jedno z obligatoryjnych kryteriéw formalnych tj. "Projekt jest realizowany na terytorium
makroregionu Polski Wschodniej" wymaga, aby miejsce realizacji projektu znajdowato sie na
terytorium co najmniej jednego wojewddztwa makroregionu Polski Wschodniej (wojewddztwa:
lubelskie, podkarpackie, podlaskie, Swietokrzyskie i warminsko-mazurskie). Projekt musi mie¢
bezposredni zwigzek z zakresem dziatalnosci gospodarczej Wnioskodawcy zlokalizowanej i
realizowanej na terenie makroregionu Polski Wschodniej. Intencjg ww. instrumentu jest bezposrednie
wsparcie dziatalnosci produkcyjnej (lub ustugowej) prowadzonej na terytorium Polski Wschodniej.

Jednoczesnie w przypadku oddziatu weryfikowany bedzie zakres dziatalnosci jaki jest tam
prowadzony.

Czy beneficjent bedzie mogt 100% pozyskanych srodkow
wykorzystac na dziatania doradcze? Gdy nie widzi potrzeby
wykorzystywad pozyskanych srodkow na np. finansowanie
udziatu w misjach i targach gospodarczych ( do 20 % ) oraz nie
potrzebuje programow komputerowych do automatyzacji
procesow internacjonalizacji ( do 20 % )?

Do kosztow kwalifikowalnych w zakresie pomocy udzielanej w ramach Il Etapu dziatania 1.2 POPW,
ktérych katalog wskazano w § 5 ust. 4 Regulaminu konkursu, zalicza sie koszty w zakresie
przygotowania do wdrozenia nowego modelu biznesowego opracowanego w | etapie obejmujace: 1.
koszty ustug doradczych 2. koszty doradztwa oraz zakupu wartosci niematerialnych i prawnych w
formie autorskich praw majatkowych lub licencji, zwigzanych z nabyciem oprogramowania
niezbednego do automatyzacji proceséw biznesowych w zwigzku z przygotowaniem do
internacjonalizacji dziatalnosci, o tgcznej wartosci nie przekraczajacej 20% kosztéw kwalifikowalnych
projektu; 3. koszty udziatu w miedzynarodowych targach, wystawach lub misjach gospodarczych, o
facznej wartosci nie przekraczajacej 20% kosztéw kwalifikowalnych projektu. Mozliwe jest ujecie w
projekcie jedynie kosztéw ustug doradczych w zakresie wskazanym w Regulaminie przeprowadzania
konkursu.

Zapoznatam sie z opublikowana dokumentacja konkursowa,
jednak nie znalaztam zapisu precyzujacego sposob zatrudnienia
osoby delegowanej. Czy w zwigzku z powyzszym mozemy uznad,
ze brak takiego zapisu umozliwia nam réwniez inne formy
zatrudnienia pracownikéw kierowanych na delegacje na targi, w
tym zatrudnienie przez agencje zatrudnienia?

Wyjasniam, ze dokumentacja konkursowa nie zawiera zawezenia w kwestii rodzaju umowy osoby
zaangazowanej do realizacji projektu. Zatem dopuszczalne bedg rézne formy zatrudnienia.

Przejrzatem jeden z punktéw formalnych specyficznych :
Wartosc¢ wydatkow kwalifikowalnych netto (bez podatku VAT)
nie przekracza dwukrotnosci maksymalnej wartosci wskaznika
EBITDA w okresie dwoch ostatnich zamknietych lat obrotowych.
Kryterium weryfikuje, czy skala finansowa projektu jest
proporcjonalna do efektywnosci dziatalnosci operacyjnej
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Wnioskodawcy. Wartos¢ wydatkéow kwalifikowalnych netto (bez
podatku VAT) nie przekracza dwukrotnosci maksymalnej
wartosci wskaznika EBITDA w okresie dwdch ostatnich
zamknietych lat obrotowych . Wskaznik EBITDA obliczany jest
jako suma EBIT (zysk operacyjny przed odliczeniem podatkow i
odsetek) oraz amortyzacji w poszczegolnych latach obrotowych.
Ocena dokonywana jest w oparciu o informacje prezentowane
we whiosku o dofinansowanie wraz z zatacznikami (w
szczegdlnosci w Tabelach finansowych sktadanych wraz z
whnioskiem o dofinansowanie). W przypadku osdb fizycznych
prowadzacych dziatalnos¢ gospodarcza niezobowiazanych do
stosowania ustawy o rachunkowosci rokiem obrotowym jest rok
podatkowy W 2015 roku miatem zysk przed opodatkowaniem 55
tys zt w 2016 35 tys. zt . Czy z tego wynika ze ten wniosek
mogtbym ztozy¢ na jedynie dwukrotnos¢ zysku z roku 2015 czyli
jakies 100-110 tys zt ?

Zgodnie z zapisami przytoczonego kryterium: "Wartos¢ wydatkéw kwalifikowalnych netto (bez
podatku VAT) nie przekracza dwukrotnosci maksymalnej wartosci wskaznika EBITDA w okresie
dwdch ostatnich zamknietych lat obrotowych . Wskaznik EBITDA obliczany jest jako suma EBIT (zysk
operacyjny przed odliczeniem podatkéw i odsetek) oraz amortyzacji w poszczegélnych latach
obrotowych. Ocena dokonywana jest w oparciu o informacje prezentowane we wniosku o
dofinansowanie wraz z zatgcznikami (w szczegdlnosci w Tabelach finansowych sktadanych wraz z
wnioskiem o dofinansowanie)" wartos¢ kosztéw kwalifikowalnych projektu nie moze przekroczy¢

dwukrotnosci maksymalnej wartosci wskaznika EBITDA w okresie dwdch ostatnich zamknietych lat
obrotowych - czyli zgodnie z opisanym przez Pana przypadkiem 110 tys. zt.

W zwiazku z wdrozeniem nowego Modelu Biznesowego
Internacjonalizacji w ramach poddziatania 1.2 POPW i
rekomendowana struktura kanatow dystrybucji na rynku
docelowym, wskazane jest podjecie dziatan wzorniczych,
majacych na celu opracowanie projektow wystaw
(ekspozytorow), ktore beda stuzyty prezentacji produktéow
Whnioskodawcy w punktach dystrybucji na rynku docelowym.
Czy opracowanie projektow takich wystaw (ekspozytoréw)
produktow jest kosztem kwalifikowanym i moze by¢ zaliczone
do kategorii "wzornictwa opakowan, projektowania katalogow i
opisow technicznych produktow, projektowania logotypow i
marek produktowych” lub alternatywnie do kategorii "budowy
kanatow dystrybucji i kanatow obstugi otoczenia formalno-
prawnego umozliwiajacego wejscie na dany rynek”? Czy w
ramach dziatania, za koszt kwalifikowalny moze zostac¢ uznany:
1. opracowanie filmu promocyjnego na rynek docelowy 2.
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zaprojektowanie materiatédw POS oraz ekspozytorow 3. zakup
oprogramowania do zarzadzania magazynem na potrzeby
realizacji wysytek za granice?

Zgodnie z zapisami paragrafu 5 pkt 4 Regulaminu Konkursu dla Dziatania 1.2 PO PW jako
kwalifikowalny zostat okreslony koszt ustug doradczych zwigzany z internacjonalizacjg dziatalnosci w
zakresie wzornictwa opakowan, projektowania katalogéw i opiséw technicznych produktéw,
projektowania logotypéw i marek produktowych. W zwigzku z tym, koszt opracowania projektu
ekspozytoréw stuzgcych do prezentacji produktu moze zosta¢ zakwalifikowany w ramach wskazanej
kategorii kosztu. Ponadto jako koszt kwalifikowalny moga zosta¢ uznane koszty: 1. opracowania (np.
scenariusza) filmu promocyjnego na rynek docelowy, pod warunkiem, ze dotyczg kosztu doradztwa
w zakresie przygotowania filmu, a nie jego produkcji; 2. zaprojektowania materiatéw POS oraz
ekspozytoréw, pod warunkiem, ze dotyczg kosztéw doradztwa w zakresie przygotowania materiatéw
promocyjnych, a nie ich wyprodukowania. 3. zakupu oprogramowania do zarzgdzania magazynem na
potrzeby realizacji wysytek za granice, pod warunkiem ,ze wskazane oprogramowanie bedzie
niezbedne do automatyzacji proceséw biznesowych w zwigzku z przygotowaniem do
internacjonalizacji dziatalnosci Wnioskodawcy. A w przypadku oprogramowania do zarzgdzania
magazynem jest ono zwigzane z dziatalnoscia Wnioskodawcy na terytorium kraju, a nie jest zwigzane
z budowa kanatéw dystrybucji na rynkach zagranicznych.

Czy jezeli w trakcie realizacji projektu Wnioskodawca pozyska
klienta i podpisze z nim kontrakt, jednakze nie zrealizowat
jeszcze wszystkich dziatan dla danego rynku wskazanych w
modelu biznesowym to projekt zostanie uznawany za
zakonczony, gdyz Wnioskodawca jest juz obecny na danym
rynku i skoro pozyskat klienta na danym rynku, to dalsze
dziatania przewidziane w projekcie, a wynikajace z modelu sa
juz niekonieczne?

Niedozwolone jest udzielanie pomocy na dziatalno$¢ zwigzang z wywozem do panstw trzecich lub
panstw cztonkowskich, tzn. pomocy bezposrednio zwigzanej z iloscig wywozonych produktéw,
tworzeniem i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydatkami biezagcymi zwigzanymi z
prowadzeniem dziatalnosci wywozowej. Dozwolona pomoc moze dotyczy¢ kosztéw badan lub ustug
doradczych potrzebnych do wprowadzenia produktu na rynek. W zwigzku z powyzszym faktyczne
rozpoczecie sprzedazy danego produktu na danym rynku zagranicznym jest zwykle jednoznaczne z
jego wprowadzeniem na dany rynek, co powoduje, ze dalsza pomoc dotyczaca tego produktu na tym
rynku staje sie niedozwolona. Wyjatkowe, wymagajgce szczegétowego uzasadnienia i udowodnienia
przypadki moga mieé miejsce w sytuacji, gdy fizyczne wprowadzenie produktu na dany rynek
nastgpi w pézniejszym okresie, gdyz musi by¢ jeszcze poprzedzone dopetnieniem przez producenta
stosownych czynnosci i formalnosci zwigzanych z wprowadzeniem danego typu produktu na dany
rynek (np. uzyskaniem stosownych pozwolen, certyfikatéw, koncesji), wynikajacych takze z
przyjetego modelu biznesowego internacjonalizacji. W takiej sytuacji dzieh zawarcia umowy o
wspétpracy z zagranicznym kontrahentem nie musi by¢ tozsamy z dniem wprowadzenia danego
produktu na dany rynek, o ile szczegétowe warunki i terminy owego wprowadzenia sg zapisane w
tejze umowie.

Jestem w trakcie analizowania rynkow docelowych i
przygotowywania dokumentacji w ramach konkursu POPW 1.2,
Mam watpliwosci co do prognozy przychodow. Obecnie wybrane
zostaty 3 rynki docelowe, podczas ktorych: a) na pierwszym
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rynku koszty wejscia na rynek w ramach realizacji dziatan
przewidzianych w projekcie sa nizsze niz szacunkowy przychod
ze sprzedazy produktéw na rynku na dzien zakonczenia
realizacji projektu b) na drugim rynku koszty wejscia na rynek
w ramach realizacji dziatan przewidzianych w projekcie sa
nizsze niz szacunkowy przychod ze sprzedazy produktéw na
rynku na dzien zakonczenia realizacji projektu c) natomiast na
trzecim rynku koszty wejscia na rynek w ramach realizacji
dziatan przewidzianych w projekcie sa wyzsze niz szacunkowy
przychdd ze sprzedazy produktéow na rynku na dzien
zakonczenia realizacji projektu Trzeci kraj jest krajem bardzo
perspektywicznym, nalezy do rynkow rozwijajacych sie i
prognozuje sie osiagniecie przychoddéw przewyzszajacych
koszty wejscia na rynek, jednak w dtuzszej perspektywie
czasowej. W sumie jednak koszty wejscia na rynki docelowe sa
nizsze niz szacunkowe przychody z eksportu na dzien
zakonczenia realizacji projektu, biorac pod uwage projekt (tj.
koszty i przychody z eksportu ogétem). Czy w zwiazku z tym,
mozemy uznac trzeci rynek jako rynek perspektywiczny czy
raczej taka sytuacja bedzie oceniana jako nierentowna w
stosunku do danego rynku?

Zwracamy uwage, ze kryterium merytoryczne "Efektywnos$¢ kosztowa projektu - prognoza finansowa
wskazuje na optacalnos¢ projektu" odnosi sie do zmiany zysku operacyjnego (EBIT) a nie do
przychoddéw. Oznacza to, ze koszt realizacji przedsiewziecia bedzie poréwnywany nie z przychodami
realizowanymi na nowych rynkach odcelowych, ale ze wzrostem zysku operacyjnego w wyniku
wejscia na nowe rynki. Wybér rynkéw docelowych musi by¢ uzasadniony i oczekuje sie, ze bedzie to
wybdér dokonany "w kluczu rynkowym". Nie oznacza to, ze naktady zwigzane z wejSciem na kazdy
rynek docelowy muszg sie bezwzglednie zwrdéci¢ w perspektywie dwdch lat obrotowych po
zakonczeniu realizacji projektu. Perspektywa zwrotu poniesionych naktadéw powinna by¢ jednak
znana i na tyle bliska, by mdéc méwi¢ o tym, ze uwzgledniane w rachunku przychody sg zwigzane z
realizacjg projektu i realne do osiggniecia. Zatem, jesli perspektywa osiggniecia (tak zdefiniowanej)
rentownosci wykracza poza dwa lata obrotowe po roku zakohczenia projektu, wymagatoby
odpowiedniego uzasadnienia ze strony Wnioskodawcy.

Mam pytanie odnosnie zamowien w projekcie 1.2
Internacjonalizacja. W Wytycznych w zakresie kwalifikowalnosci
wydatkow jest zapis, ze: ,,Przez powigzania kapitatowe lub
osobowe rozumie sie wzajemne powiazania miedzy
beneficjentem lub osobami upowaznionymi do zaciagania
zobowiazan w imieniu beneficjenta lub osobami wykonujacymi
w imieniu beneficjenta czynnosci zwiazane z przeprowadzeniem
procedury wyboru wykonawcy a wykonawca, polegajace w
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szczegolnosci na: (...) b) posiadaniu co najmniej 10% udziatow
lub akgcji, o ile nizszy prdg nie wynika z przepiséw prawa lub nie
zostat okreslony przez IZ w wytycznych programowych, ”"Bardzo
prosze o informacje, czy w ramach konkursow ogtaszanych
przez PARP, zostaty okreslone nizsze progi, niz wyzej wskazane
10%. | gdzie (w jakim dokumencie) mozna znalez¢ oficjalne
stanowisko w powyzszym zakresie, abysmy byli w stanie
monitorowac¢ ewentualne zmiany?

W mysl regulaminu Wnioskodawca zobowigzany przy wyborze wykonawcy do stosowania zapiséw
m.in.: ¢ art. 6¢c Ustawy o utworzeniu PAPR- ktéra wskazuje na wykluczenie z tytutu powiazania
osobowego lub kapitatowego -poprzez m.in. posiadanie co najmniej 5% udziatéw lub akcji ¢
Wytycznych w zakresie kwalifikowalnos$ci wydatkéw w ramach Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu Spéjnosci na lata 2014-2020 -
ktére wskazujg na wykluczenie z tytutu powiazania osobowego lub kapitalowego- poprzez m.in.
posiadanie 10% udziatéw lub akcji. Wykluczenia z udziatu w postepowania z tytutu powigzania
osobowego lub kapitatowego nalezy stosowad zapisy ustawy o PARP. Art. 6¢c.u stawy o PARP stanowi:
1. Podmiot, ktéry ubiega sie o udzielenie wsparcia przeznaczonego na zakup towaréw lub ustug lub
otrzymat od Agencji takie wsparcie i nie jest zobowigzany do wyboru wykonawcy z zastosowaniem
przepiséw o zamodwieniach publicznych, dokonuje wyboru wykonawcy z zachowaniem zasad
przejrzystosci i uczciwej konkurencji. 2. Podmiot, o ktérym mowa w ust. 1, nie moze dokona¢ zakupu
towardéw lub ustug od podmiotéw powigzanych z nim osobowo lub kapitatowo. Przez powigzania
kapitatowe lub osobowe rozumie sie wzajemne powigzania miedzy podmiotem, o ktérym mowa w
ust. 1, a wykonawca, polegajace na: 1) uczestniczeniu w spétce jako wspdlnik spétki cywilnej lub
spétki osobowej; 2) posiadaniu udziatéw lub co najmniej 5% akcji; 3) petnieniu funkcji cztonka organu
nadzorczego lub zarzgdzajgcego, prokurenta, petnomocnika; 4) pozostawaniu w takim stosunku
prawnym lub faktycznym, ktéry moze budzi¢ uzasadnione watpliwosci, co do bezstronnosci w
wyborze wykonawcy, w szczegdélnosci pozostawanie w zwigzku matzenskim, w stosunku
pokrewienstwa lub powinowactwa w linii prostej, pokrewiefstwa lub powinowactwa w linii bocznej do
drugiego stopnia lub w stosunku przysposobienia, opieki lub kurateli.

Jestesmy na etapie podpisywania umowy w ramach dziatania
1.2 PO PW. Prosimy o informacje w jaki sposob powinnismy
prawidtowo oznaczy¢ stanowisko wystawiennicze (promocja
projektu), ktdére zostato nabyte w ramach dofinansowanego
projektu 1/ jesli nie zdazymy podpisa¢ umowy o dofinansowanie
przed wyjazdem na targi; 2/ jesli zdazymy podpisa¢ umowe o
dofinansowanie przed wyjazdem na targi.

We Wzorze umowy o dofinansowanie: 1. Beneficjent jest zobowigzany do wypetniania obowigzkéw
informacyjnych i promocyjnych zgodnie z rozporzadzeniem ogdélnym oraz zgodnie z instrukcjami i
wskazdéwkami zawartymi w zatgczniku nr 8 do Umowy. 2. Beneficjent jest zobowigzany do
informowania opinii publicznej o fakcie otrzymania dofinansowania na realizacje Projektu ze $rodkéw
PO PW zaréwno w trakcie realizacji Projektu, jak i po jego zakonczeniu. 3. Beneficjent jest
zobowigzany w szczegdlnosci do: 1) oznaczania znakiem Unii Europejskiej i znakiem Funduszy
Europejskich: a) wszystkich prowadzonych dziatan informacyjnych i promocyjnych dotyczgcych
Projektu, b) wszystkich dokumentéw zwigzanych z realizacjg Projektu podawanych do wiadomosci
publicznej; c) wszystkich dokumentéw i materiatéw dla oséb i podmiotéw uczestniczgcych w
Projekcie; 2) umieszczenia przynajmniej jednego plakatu o minimalnym formacie A3 lub odpowiednio
tablicy informacyjnej lub pamigtkowej w miejscu realizacji Projektu; 3) umieszczenia opisu Projektu
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na stronie internetowej Beneficjenta, w przypadku posiadania strony internetowej; 4) przekazywania
osobom i podmiotom uczestniczgcym w Projekcie informacji, ze Projekt uzyskat dofinansowanie,
przynamniej w formie odpowiedniego oznakowania; 5) dokumentowania dziatahh informacyjnych i
promocyjnych prowadzonych w ramach Projektu. Dodatkowo przed wykonaniem materiatéw
promocyjnych prosze zapoznac sie z Podrecznikiem wnioskodawcy i beneficjenta programéw polityki
spéjnosci 2014-2020 w zakresie informacji i promocji dostepnym na stronie: http://popw.parp.gov.pl/
attachments/article/36715/9 07 2015 Podrecznik_wnioskodawcy i beneficjenta_info_promo.pdf W
szczegdlnosci rozdziat 9.1 na stronie 10. Aby poinformowac opinie publiczng (w tym odbiorcéw
rezultatéw projektu) oraz osoby i podmioty, uczestniczace w projekcie o uzyskanym dofinansowaniu
nalezy: * oznacza¢ znakiem Unii Europejskiej i znakiem Funduszy Europejskich, a w przypadku
programoéw regionalnych réwniez herbem wojewddztwa lub jego oficjalnym logo promocyjnym: o
wszystkie dziatania informacyjne i promocyjne dotyczgce projektu, (jesli takie dziatania bedziesz
prowadzi¢), np. ulotki, broszury, publikacje, notatki prasowe, strony internetowe, newslettery,
mailing, materiaty filmowe, materiaty promocyjne, konferencje, spotkania, o wszystkie dokumenty
zwigzane z realizacjg projektu, ktére podajesz do wiadomosci publicznej, np. dokumentacje
przetargowg, ogtoszenia, analizy, raporty, wzory umoéw, wzory wnioskéw, o dokumenty i materiaty
dla 0séb i podmiotéw uczestniczacych w projekcie, np. zaswiadczenia, certyfikaty, zaproszenia,
materiaty informacyjne, programy szkolen i warsztatéw, listy obecnosci, prezentacje multimedialne,
kierowang do nich korespondencje, umowy - wiecej na ten temat na str. 12-13; * umiesci¢ plakat lub
tablice (informacyjng i/lub pamiatkowg) w miejscu realizacji projektu - wiecej na ten temat na str.
13-17; * umiesci¢ opis projektu na stronie internetowej, (jesli masz strone internetowga) - wiecej na
ten temat na str. 17-19; * przekazywac¢ osobom i podmiotom uczestniczgcym w projekcie informacje,
ze projekt uzyskat dofinansowanie, np. w formie odpowiedniego oznakowania konferencji,
warsztatéw, szkolen, wystaw, targéw; dodatkowo mozesz przekazywac informacje w innej formie, np.
stownej - wiecej na ten temat na str. 19.

Czy firma, ktdéra zostata wybrana jako wykonawca modelu
biznesowego i nastepnie ten model wykonata, moze nastepnie
zajac sie: 1) rozliczaniem projektu 1.2 POPW (oczywiscie koszty
rozliczania projektu nie sa kwalifikowalne); 2) realizacja
niektdérych ustug doradczych zaplanowanych w modelu
biznesowym? Czy taka firma moze realizowa¢ ustugi w ramach
obu ww. punktow (tj. firma wykonata model biznesowy,
nastepnie rozlicza projekt i realizuje czesc¢ ustug doradczych
zaplanowanych w projekcie)? Oczywiscie wszystkie ww.
sytuacje dotycza przypadku, kiedy w wyniku zamowienia
publicznego zostanie wybrana ta sama firma.

Co do zasady taka sytuacja moze miec¢ miejsce, jest ona niewykluczona w trakcie realizacji projektu.
Wyboru wykonawcy ustugi nalezy dokonad¢ w tym wypadku zgodnie z zasadami kwalifikowalnosci
wydatkéw. Jesli procedura zostanie wykonana nalezycie, to wybér wykonawcy nie powinien budzi¢
watpliwosci. Kwestie wyboru wykonawcy w sposéb szczegdlny reguluje Ustawa o PARP artykut 6 c 1.
Podmiot, ktéry ubiega sie o udzielenie wsparcia przeznaczonego na zakup towardéw lub ustug lub
otrzymat od Agencji takie wsparcie i nie jest zobowigzany do wyboru wykonawcy z zastosowaniem
przepiséw o zamdwieniach publicznych, dokonuje wyboru wykonawcy z zachowaniem zasad
przejrzystosci i uczciwej konkurencji. 2. Podmiot, o ktérym mowa w ust. 1, nie moze dokona¢ zakupu
towardéw lub ustug od podmiotéw powigzanych z nim osobowo lub kapitatowo. Przez powigzania
kapitatowe lub osobowe rozumie sie wzajemne powigzania miedzy podmiotem, o ktérym mowa w
ust. 1, a wykonawca, polegajace na: 1) uczestniczeniu w spétce, jako wspdlnik spétki cywilnej lub
spoétki osobowej; 2) posiadaniu udziatéw lub co najmniej 5 % akcji; 3) petnieniu funkcji cztonka
organu nadzorczego lub zarzadzajgcego, prokurenta, petnomocnika; 4) pozostawaniu w takim

33/35



stosunku prawnym lub faktycznym, ktéry moze budzi¢ uzasadnione watpliwosci, co do bezstronnosci
w wyborze wykonawcy, w szczegélnosci pozostawanie w zwigzku matzenskim, w stosunku
pokrewiehstwa lub powinowactwa w linii prostej, pokrewienstwa lub powinowactwa w linii bocznej do
drugiego stopnia lub w stosunku przysposobienia, opieki lub kurateli. Ponad to zachecam w
przypadku pytan dotyczgcych realizacji projektu do kontaktu bezposrednio z opiekunem projektu.

Firma zrealizowata zadanie w projekcie z PO PW 1.2 polegajace
na organizacji misji gospodarczej do kraju eksportu. Budzet na
misje wynosit 20 000 zt, wydano ok 10 000 zt Prosze o
informacje czy nadwyzke w projekcie mozna przeznaczy¢ na
drugi wyjazd na misje czy tez mozna przeznaczy< na
zwiekszenie wydatkow w innym zadaniu?

W przypadku zaoszczedzenia srodkéw finansowych istnieje mozliwos¢ przesuniecia nadwyzki na inne
dziatania w projekcie przewidziane w harmonogramie rzeczowo-finansowym.

Jednym z zadan do zrealizowania jest UDZIAL W
MIEDZYNARODOWYCH MISJACH GOSPODARCZYCH. Obecnie
jestesmy na etapie organizacji jednego z wyjazdéw do USA i
Meksyku. Prosze o informacje dot. obowiazywania zasady
konkurencyjnosci i rozeznania rynku w przypadku zakupu
biletow lotniczych, wynajmu samochodu, rezerwacji noclegow,
kosztow ubezpieczenia, wiz itp. Prosze o informacje, czy przy
ww. zakupach obowiazuja nas wymienione wyzej zasady, czy
dotyczy to tylko pozostatych zadan dot. zakupu ustug
doradczych.

W zaleznos$ci od wartosci zamdwienia musza Panstwo postepowad zgodnie z zasadg rozeznania
rynku dla zaméwient o wartosci od 20 tys. zt netto do 50 tys. zt netto wigcznie lub dla zaméwien
powyzej wartosci 50 tys. zt netto - zgodnie z zasada konkurencyjnosci. Powyzsze kwestie reguluja
Wytyczne w zakresie kwalifikowalnosci wydatkéw, znajdujgce sie na stronie: http://popw.parp.gov.pl/
zapoznaj-sie-z-prawem-i-dokumentami-popw/zmiana-wytycznych-w-zakresie-kwalifikowalnosci-
wydatkow Nalezy postepowac zgodnie z procedura, ktéra wynika z catosciowej wartosci zamdwienia.
Ponadto dla noclegéw i biletédw lotniczych nie wymagamy przeprowadzania postepowan ofertowych
zgodnie z trybem wynikajacym z oszacowania wartosci zaméwienia dla catego projektu chyba, ze
zakupy biletéw lotniczych, noclegéw zlecony jest firmie zewnetrznej wtedy nalezy oszacowacd
wartos¢ zaméwienia dla catego projektu i zgodnie z trybem wynikajgcym z tego oszacowania
wartosci zamdéwienia zastosowadé odpowiedni tryb wyboru wykonawcy -posrednika (rozeznanie rynku
lub zasada konkurencyjnosci), w przypadku, gdy beneficjent sam dokonuje zakupdéw biletéw
lotniczych/noclegéw powinien wydrukowad kilka ofert z wyszukiwarek internetowych i na tej
podstawie wybraé najtanszg oferte.

Czy dieta i noclegi osoby fizycznej prowadzacej jednoosobowa
dziatalnosc¢ gospodarcza, ktora jest wtascicielem firmy i bedzie
uczestniczyta w targach beda kosztami kwalifikowanymi? Jak
interpretowacd te kwestie w odniesieniu do stanowiska PARPu:
»Kategorie kosztowa pn. , koszty podrozy stuzbowych
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pracownikow przedsiebiorcy uczestniczacego w targach,
misjach gospodarczych lub programie wspierajacym rozwdj na
rynkach zagranicznych w zakresie i wedtug stawek okreslonych
w przepisach w sprawie naleznosci przystugujacych
pracownikowi zatrudnionemu w panstwowej lub samorzadowej
jednostce sfery budzetowej z tytutu podrozy stuzbowej poza
granicami kraju” nalezy traktowac zgodnie z § 6 umowy o
dofinansowanie. Zgodnie z przypisem dodanym do tej czesci
umowy, pojecie pracownika nalezy rozumied zgodnie z definicja
zawarta w Kodeksie pracy. Zgodnie z Art. 2 Kodeksu pracy
pracownikiem jest osoba zatrudniona na podstawie umowy o
prace, powotania, wyboru, mianowania lub spétdzielczej umowy
o prace. Zgodnie z Art. 2 Kodeksu pracy pracownikiem jest
osoba zatrudniona na podstawie umowy o prace, powotania,
wyboru, mianowania lub spétdzielczej umowy o prace”.

W art. 3 ust. 3 ustawy z dnia 9 listopada 2000 r o utworzeniu Polskiej Agencji Rozwoju
Przedsiebiorczosci zdefiniowano pojecie ,pracownika". Zgodnie z ww. art. ilekro¢ w ustawie, w
zakresie udzielanej przez Agencje pomocy finansowej, jest mowa o pracowniku, nalezy przez to
rozumiec: 1) pracownika w rozumieniu art. 2 ustawy z dnia 26 czerwca 1974 r. - Kodeks pracy (Dz. U.
z 2016 r. poz. 1666, 2138 i 2255 oraz z 2017 r. poz. 60 i 962); 2) osobe wykonujaca prace na
podstawie umowy agencyjnej, umowy zleceniu lub innej umowy o Swiadczenie ustug, do ktérej
zgodnie z Kodeksem cywilnym stosuje sie przepisy dotyczace zlecenia albo umowy o dzieto, jezeli
umowe taka zawarta z pracodawcg, z ktérym pozostaje w stosunku pracy, lub jezeli w ramach takiej
umowy wykonuje prace na rzecz pracodawcy, z ktérym pozostaje w stosunku pracy; 3) wtasciciela
petnigcego funkcje kierownicze; 4) wspdlnika w tym partnera prowadzgcego regularng dziatalnosé¢ w
przedsiebiorstwie i czerpigcego z niego korzysci finansowe. Wobec powyzszego, do kosztéw
kwalifikowanych mogg zosta¢ zaliczone koszty podrézy stuzbowych zaréwno pracownikéw w
rozumieniu art. 2 Kodeksu pracy, jak réwniez oséb fizycznych prowadzacych jednoosobowg
dziatalnos¢ gospodarcza (wtasciciel petnigcy funkcje kierownicze).
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