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Wzór

BIZNES PLAN

dla projektów współfinansowanych w ramach poddziałania 
3.2.1 Badania na rynek

Program Operacyjny

Inteligentny Rozwój 2014-2020
A
Podstawowe informacje dotyczące projektu

	A.1 Informacje dotyczące wnioskodawcy

	1. Pełna nazwa wnioskodawcy (Pole uzupełniane automatycznie na podstawie danych z Wniosku o dofinansowanie. Pole zablokowane do edycji)
	

	2. Numer Wniosku o dofinansowanie (Pole uzupełniane automatycznie na podstawie danych z Wniosku o dofinansowanie. Pole zablokowane do edycji)
	


B
Opis dotychczasowej działalności wnioskodawcy

	B.1 Charakterystyka działalności wnioskodawcy

	1. Historia wnioskodawcy oraz przedmiot działalności w kontekście projektu (należy zamieścić opis historii wnioskodawcy i głównego przedmiotu działalności. Należy także opisać przekształcenia podmiotu oraz zmiany w zakresie przedmiotu prowadzonej działalności gospodarczej od czasu jej rejestracji. Istotne jest również ujęcie w tym punkcie wpływu projektu na prowadzoną działalność, a więc: czy i jak w wyniku realizacji projektu zmieni się przedmiot działalności, czy przedsiębiorca zamierza ograniczyć prowadzoną do tej pory działalność, rozszerzyć ją, jakie są przewidywane zmiany organizacyjno-prawne w przypadku pozytywnej oceny projektu i przyznania dofinansowania.)

	


	B.2 Miejsce na rynku (punkt B.2 dotyczy obecnych rynków zbytu wnioskodawcy. Nowe rynki zbytu (powstałe w wyniku realizacji projektu lub planowanego dalszego rozwoju przedsiębiorstwa) należy opisać w części D Biznes Planu)

	1. Charakterystyka rynku (należy opisać rynek zbytu obecnych produktów (wyrobów lub usług), w szczególności określając grupę głównych odbiorców produktów oferowanych przez wnioskodawcę oraz ich udział w generowaniu przychodów ze sprzedaży)

	

	2. Oczekiwania i potrzeby klientów (należy opisać oczekiwania odbiorców na produkty (wyroby lub usługi). Należy wskazać w jakim stopniu oferta wnioskodawcy odpowiada na te oczekiwania. Należy także przedstawić posiadane analizy, badania rynku wskazujące na preferencje konsumentów oraz instytucjonalnych nabywców)

	

	3. Charakter popytu (należy określić charakter popytu na oferowane produkty (wyroby lub usługi) w kontekście cyklu życia produktu (popyt rosnący, stały, malejący). W przypadku, gdy w danej branży obserwowane są okresowe odchylenia w popycie na produkty oferowane przez wnioskodawcę, należy zidentyfikować przyczyny wahań popytu, ich wpływ na działalność wnioskodawcy oraz ewentualne sposoby ich niwelacji)

	


C
Opis projektu
	C.1 Cel i charakterystyka projektu

	1. Ogólny cel i uzasadnienie projektu (pole jest rozszerzeniem informacji podanych we Wniosku o dofinansowanie. Należy określić co jest przedmiotem projektu i jaki jest cel jego realizacji)

	

	2. Opis wyników prac badawczo-rozwojowych będących przedmiotem wdrożenia (należy opisać co powstało w wyniku wcześniej przeprowadzonych prac badawczych,  jaka jest forma uzyskanych wyników i w jaki sposób zostały one uwzględnione w aktywach przedsiębiorstwa. Dodatkowo należy opisać zakres i termin przeprowadzonych prac B+R)

	

	3. Prace badawcze zrealizowane samodzielnie przez wnioskodawcę (należy zadeklarować czy wnioskodawca przeprowadzał prace badawcze będące przedmiotem wdrożenia samodzielnie. Jeżeli takie prace były przez wnioskodawcę przeprowadzone w następnym wierszu należy podać ich zakres)

	Tak (
	Nie (

	

	Wartość prac zrealizowanych samodzielnie przez wnioskodawcę w PLN

	

	4. Prace badawcze zrealizowane na zlecenie wnioskodawcy (należy zadeklarować czy wnioskodawca zlecał prace badawcze będące przedmiotem wdrożenia innym podmiotom. Jeżeli takie prace były przez wnioskodawcę zlecane w następnym wierszu należy podać ich zakres).

	Tak (
	Nie (

	

	Wartość prac badawczych zrealizowanych na zlecenie wnioskodawcy w PLN

	

	Wykonawca/Wykonawcy prac badawczych zleconych przez wnioskodawcę (Jeżeli wnioskodawca zlecał prace badawcze innym podmiotom należy określić wykonawcę/wykonawców przeprowadzonych prac)

	Nazwa wykonawcy
	Forma prawna wykonawcy 
(należy wypełnić poprzez wybranie właściwej opcji z listy wyboru)
	NIP wykonawcy 
(w przypadku spółki cywilnej należy podać NIP spółki cywilnej, o ile spółka posiada własny numer. Jeżeli spółka nie posiada własnego numeru należy podać NIP jednego ze wspólników)

	
	
	

	5. Czy prace badawcze będące przedmiotem wdrożenia były dofinansowane ze środków publicznych?

	TAK (
	NIE (


	Jeżeli wybrana została opcja „Tak” należy dodatkowo podać następujące informacje:

	Łączna kwota o pomocy (w PLN):
	

	Program, w ramach którego pomoc została przyznana (należy wypełnić poprzez wybranie właściwej opcji z listy wyboru)  
	

	Działanie, w ramach którego pomoc została przyznana
	

	Nazwa instytucji, która udzieliła dofinansowania
	

	6. Podstawy prawne do korzystania z wyników prac badawczo-rozwojowych będących przedmiotem wdrożenia (należy podać podstawy prawne do korzystania z wyników prac B+R. W ramach poddziałania 3.2.1 „Badania na rynek” mogą być dofinansowane jedynie projekty polegające na wdrożeniu prac B+R przeprowadzonych samodzielnie przez wnioskodawcę bądź na jego zlecenie. Należy także wskazać czy do posiadanych wyników prac B+R mają prawo też inne podmioty. Należy dołączyć kopie dokumentacji potwierdzającej wskazane aspekty)

	

	7. Ochrona własności intelektualnej lub przemysłowej wyników prac badawczo-rozwojowych których wdrożenie jest przedmiotem projektu (należy opisać, w jaki sposób  wyniki prac B+R będące przedmiotem projektu są chronione bądź zgłoszone do ochrony (np. patentowej, poprzez zgłoszenie wzoru użytkowego bądź przemysłowego). Należy podać jakiego rodzaju jest to ochrona i jaki ma zasięg terytorialny. W przypadku zgłoszenia ochrony praw własności intelektualnej do Urzędu Patentowego Rzeczypospolitej Polskiej bądź innego urzędu należy wskazać pod jakim numerem zostały zarejestrowane oraz datę zgłoszenia

	

	8. Opis produktu będącego rezultatem projektu wraz ze wskazaniem zakresu i znaczenia wyników prac badawczo-rozwojowych dla opracowania tego produktu. Innowacyjność produktu wdrażanego w oparciu o wyniki prac badawczo-rozwojowych (należy opisać produkt (wyrób bądź usługę) będący wynikiem projektu oraz określić, na czym polega jego innowacyjność. Należy określić poziom innowacyjności produktu (o dofinansowanie mogą się ubiegać jedynie projekty, których efektem będzie produkt innowacyjny na skalę co najmniej kraju tzn. objęty wdrożeniem produkt będzie charakteryzował się nowością w odniesieniu do posiadanych przez niego nowych cech i funkcjonalności w porównaniu do rozwiązań dostępnych na rynku krajowym). Jeżeli wyniki prac B+R wskazują na nowatorski i przełomowy charakter projektu należy opisać na czym ta przełomowość polega oraz w jaki sposób nowatorskie rozwiązanie może wpłynąć na branżę, której projekt dotyczy. W opisie innowacyjności rozwiązania wnioskodawca może powołać się na opinię jednostki badawczo-rozwojowej, własne studia literatury fachowej, raporty lub analizy opracowane na zamówienie wnioskodawcy, materiały z wystaw, targów, wystawienniczych imprez międzynarodowych itp., przy czym dokumentacja, na którą powołuje się wnioskodawca ma charakter pomocniczy, a zatem nie przesądza o wyniku oceny kryterium innowacyjności w trakcie oceny merytorycznej)

	

	9. Wpływ projektu na dalszy rozwój branży i rynku (należy opisać zastosowane w projekcie rozwiązania, które mogą mieć wpływ na dalszy rozwój wnioskodawcy, branży bądź rynku. Jeżeli projekt może mieć potencjał do dalszego rozwoju należy to opisać oraz wskazać jakiego rodzaju to może być wpływ)

	

	10. Sposób realizacji projektu – inwestycje i doradztwo (opis prac inwestycyjnych oraz doradczych niezbędnych do realizacji projektu -należy opisać planowane prace inwestycyjne oraz doradcze oraz uzasadnić konieczność ich przeprowadzenia w kontekście realizacji projektu)

	

	11. Sposób realizacji projektu – prace rozwojowe (opis prac rozwojowych - należy zadeklarować czy w projekcie konieczne będzie przeprowadzenie prac rozwojowych. Jeżeli tak będzie to należy opisać ich zakres, uzasadnić potrzebę ich realizacji i efekty końcowe. Jeżeli planowana jest ochrona wyników prac rozwojowych to należy określić sposób oraz zakres takiej ochrony)

	

	12. Harmonogram wdrożenia nowego produktu (należy przedstawić harmonogram realizacji projektu. Harmonogram musi uwzględniać zarówno przeprowadzenie prac w projekcie, jak i rozpoczęcie produkcji nowego wyrobu/ świadczenia nowej usługi. Należy przedstawić szacowane ramy czasowe poszczególnych etapów projektu, uwzględniając czas potrzebny na uzyskanie wszystkich niezbędnych pozwoleń do realizacji projektu (np. niezbędnej dokumentacji środowiskowej). Należy także opisać jakie pozwolenia/ koncesje/ zgody będzie musiał uzyskać wnioskodawca, aby zrealizować projekt)

	

	13. Ryzyko w projekcie (należy wskazać ryzyka/zagrożenia, które mogą utrudnić/uniemożliwić realizację projektu i osiągnięcie celu projektu. Należy określić, na którym etapie realizacji projektu mogą się pojawić, w jaki sposób mogą zakłócić realizację projektu i wpłynąć na terminowość, zakres czy jakość planowanych rezultatów. Należy wskazać sposób analizy ryzyka prowadzony przez wnioskodawcę w odniesieniu do projektu oraz metody zapobiegania wystąpieniu określonych ryzyk, jak również środki minimalizacji skutków ryzyk w przypadku ich wystąpienia. Ryzyka należy opisać w podziale na: technologiczne, biznesowe, finansowe i administracyjne (np. związane z koniecznością uzyskania pozwoleń niezbędnych do realizacji projektu)


	a. Ryzyko technologiczne

	

	b. Ryzyko biznesowe

	

	c. Ryzyko finansowe

	

	d. Ryzyko administracyjne

	


	C.2 Zasoby techniczne do realizacji projektu (należy opisać posiadane zasoby techniczne niezbędne do realizacji projektu: środki trwałe, w tym nieruchomości oraz inne. W przypadku, gdy wnioskodawca nie posiada własnych zasobów, a planuje korzystanie z zasobów nie będących w jego posiadaniu, należy również opisać te zasoby oraz wskazać podstawy do ich wykorzystania (np. umowa z innym podmiotem). Wnioskodawca nie musi posiadać wszystkich niezbędnych zasobów technicznych w momencie składania wniosku o dofinansowanie, część z nich może nabyć lub wynająć w trakcie realizacji projektu)

	1. Nieruchomości (należy przedstawić, jakimi nieruchomościami dysponuje wnioskodawca, wskazując na typ, kubaturę, metraż oraz wskazać, jaką infrastrukturę techniczną posiada wnioskodawca. Należy określić, na jakim etapie realizacji projektu zostaną wykorzystane oraz w jakim zakresie. Należy wskazać, w jaki sposób przeznaczenie nieruchomości na realizację projektu wpłynie na pozostałą działalność wnioskodawcy oraz określić, w jakim stopniu nieruchomość będzie wykorzystywana na potrzeby projektu)

	

	2. Maszyny, urządzenia (należy opisać posiadane środki trwałe (inne niż nieruchomości), które zostaną wykorzystane do realizacji projektu. Należy określić, na jakim etapie realizacji projektu zostaną wykorzystane oraz w jakim stopniu)

	

	3. Inne zasoby (należy opisać inne niezbędne zasoby do realizacji projektu na poszczególnych etapach (wyposażenie, materiały, przyrządy, know how itp.) i na jakim etapie realizacji projektu zostaną wykorzystane)

	


	C.3 Zasoby ludzkie (Należy opisać posiadane zasoby ludzkie oraz ich doświadczenie w realizacji tego typu projektów. Należy wskazać, kto jest odpowiedzialny ze strony wnioskodawcy (w szczególności ze strony kadry zarządzającej) za realizację projektu oraz podać jakie ma wykształcenie i doświadczenie zawodowe. Należy podać także planowany sposób zarządzania projektem (ścieżka decyzyjna). W przypadku, gdy wnioskodawca nie posiada dostatecznych zasobów ludzkich niezbędnych do realizacji projektu i zamierza korzystać z usług zewnętrznych, należy opisać zasoby oraz doświadczenie wykonawcy/wykonawców)

	


	C.4 Wydatki niezbędne do realizacji projektu (W podpunktach od 1 do 10 należy opisać wydatki niezbędne do realizacji projektu. Dane powinny być rozwinięciem informacji zawartych w części „Zakres rzeczowy” Wniosku o dofinansowanie.
Wydatki planowane do poniesienia w ramach projektu i przewidziane do objęcia wsparciem muszą być racjonalne, efektywne i adekwatne w odniesieniu do zaplanowanych przez wnioskodawcę działań i celów projektu oraz celów określonych dla działania. Jeżeli w projekcie przewidziano także prace rozwojowe i doradztwo, w ramach kryterium zostanie sprawdzone, czy wydatki z nimi związane są niezbędne do realizacji projektu.

Przez „racjonalne i efektywne” należy rozumieć, iż ich wysokość musi być dostosowana do zakresu zaplanowanych czynności/potrzeb inwestycyjnych. Nie mogą być zawyżone ani zaniżone. Wnioskodawca jest zobowiązany przedstawić w dokumentacji aplikacyjnej sposób przeprowadzenia rozeznania rynku oraz wskazanie źródeł danych, na podstawie których określono kwoty poszczególnych wydatków.

Przez „adekwatne” należy rozumieć, iż muszą być potrzebne i bezpośrednio związane z realizacją działań uznanych za kwalifikowane zaplanowanych w projekcie. Wnioskodawca jest zobowiązany wykazać w dokumentacji aplikacyjnej konieczność poniesienia każdego wydatku i jego związek z planowanym wdrożeniem wyników prac badawczo-rozwojowych.

Sprawdzeniu podlega także, czy wydatki są właściwie przyporządkowane do odpowiednich kategorii wydatków.

Usługi doradcze nabywane w ramach projektu nie mogą mieć charakteru ciągłego ani okresowego i nie mogą być związane z bieżącą działalnością operacyjną, w szczególności w zakresie doradztwa podatkowego, stałej obsługi prawnej lub reklamy. Wydatki inwestycyjne, które będą stanowiły koszt kwalifikowalny nie mogą mieć charakteru odtworzeniowego tzn. nie mogą dotyczyć wymiany posiadanych środków trwałych lub prac remontowych będących wynikiem zużycia majątku przedsiębiorcy. Nie dopuszcza się zakupu środków trwałych i/lub wartości niematerialnych i prawnych, które będą wydzierżawiane lub wynajmowane innym podmiotom. 

Planując wydatki należy uwzględnić postanowienia zawarte w w obowiązujących przepisach, w szczególności w Wytycznych w zakresie kwalifikowalności wydatków w ramach Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Społecznego oraz Funduszu Spójności na lata 2014-2020 oraz Regulaminie Konkursu).

	1. Prace rozwojowe – wynagrodzenia wraz pozapłacowymi kosztami pracy (należy podać liczbę zaangażowanych przy realizacji projektu osób, rodzaj wykonywanych czynności, miesięczne zaangażowanie (w procentach) i liczbę miesięcy zaangażowania w projekcie oraz stawkę wynagrodzenia. Dane należy przedstawić w tabelce w odniesieniu do każdego stanowiska pracy przewidzianego w ramach projektu. W przypadku zaangażowania kilku osób na identycznym stanowisku, wykonujących te same czynności, dane można podać w sposób zagregowany)

	

	2. Prace rozwojowe – badania wykonywane na podstawie umowy, wiedzy i patentów zakupionych lub użytkowanych na podstawie licencji udzielonej przez podmioty zewnętrzne na warunkach pełnej konkurencji oraz usługi doradcze i usługi równorzędne wykorzystywanych wyłącznie na potrzeby związane z realizacją projektu (wydatki należy określić co do nazwy, liczby, kosztu jednostkowego oraz podać uzasadnienie ich poniesienia w kontekście realizacji projektu)

	

	3. Prace rozwojowe – koszty operacyjne, w tym koszty materiałów, środków eksploatacyjnych i podobnych produktów, ponoszone bezpośrednio w wyniku realizacji projektu (wydatki należy określić co do nazwy, liczby, kosztu jednostkowego oraz podać uzasadnienie ich poniesienia w kontekście realizacji projektu)

	

	4. Usługi doradcze (jeżeli w ramach projektu planowane jest nabycie usług doradczych należy wskazać, jakiego rodzaju będą to usługi, określić ich koszt (w tym koszt jednostkowy każdej usługi), liczbę i zakres oraz uzasadnić ich nabycie w kontekście realizacji projektu)

	

	5. Wartości niematerialne i prawne, w tym oprogramowanie (jeżeli w ramach projektu planowane jest nabycie wartości niematerialnych i prawnych, w tym oprogramowania, należy określić ich koszt (w tym koszty jednostkowe i liczbę jednostek nabywanych wartości niematerialnych i prawnych), rodzaj oraz uzasadnić konieczność nabycia w kontekście realizacji projektu. W przypadku oprogramowania należy wskazać, czy jest to seryjne oprogramowanie czy oprogramowanie wykonane specjalnie na potrzeby projektu)

	

	6. Nieruchomości (jeżeli w ramach projektu konieczne jest nabycie nieruchomości (niezabudowanej lub zabudowanej) należy podać planowany koszt, wielkość, cechy oraz uzasadnić konieczność nabycia w kontekście realizacji projektu)

	

	7. Roboty i materiały budowlane (jeżeli w ramach projektu konieczne jest nabycie robót i materiałów budowlanych, należy podać ich koszt, zakres rzeczowy, cel oraz uzasadnić konieczność nabycia w kontekście realizacji projektu)

	

	8. Środki trwałe (inne niż wymienione w pkt 6,) (jeżeli w ramach projektu konieczne jest nabycie środków trwałych innych niż wymienione w pkt 6, należy podać ich koszt (w tym koszt jednostkowy oraz liczbę środków trwałych), rodzaj oraz uzasadnić konieczność nabycia w kontekście realizacji projektu. Zgodnie z Wytycznymi w zakresie kwalifikowalności wydatków w ramach Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Społecznego oraz Funduszu Spójności na lata 2014-2020 możliwy jest zakup używanych środków trwałych jeśli spełnione są wszystkie wymienione poniżej warunki: a) sprzedający środek trwały wystawił deklarację określającą jego pochodzenie, b) sprzedający środek trwały potwierdził w deklaracji, że dany środek nie był w okresie poprzednich 7 lat (10 lat w przypadku nieruchomości) współfinansowany z pomocy UE lub w ramach dotacji z krajowych środków publicznych, c) cena zakupu używanego środka trwałego nie przekracza jego wartości rynkowej i jest niższa niż koszt podobnego nowego sprzętu)

	

	9. Leasing (jeżeli wnioskodawca w ramach projektu zamierza korzystać z leasingu, w tym punkcie należy wskazać, czy leasing będzie dotyczył nieruchomości (zabudowanej, niezabudowanej) czy środków trwałych, innych niż nieruchomości oraz opisać jego szczegóły. W przypadku leasingu do dofinansowania może kwalifikować się również wydatek poniesiony przez leasingodawcę na zakup dobra leasingowanego beneficjentowi w związku z realizacją projektu. W takim przypadku wnioskodawca w tym punkcie musi wskazać podmiot upoważniony do poniesienia wydatku na rzecz beneficjenta. Wnioskodawca przed złożeniem wniosku musi przeprowadzić postępowanie ofertowe zgodnie z wymogami funduszowymi i zawrzeć umowę warunkową, w której będzie zawarte upoważnienie do ponoszenia wydatków na rzecz wnioskodawcy/beneficjenta. W tym punkcie wnioskodawca musi podać datę zawarcia umowy warunkowej. Jeżeli wnioskodawca nie przewiduje leasingu wpisuje „nie dotyczy”)

	


	C.5 Opłacalność projektu (Dane w tabeli należy podać kumulatywnie dla okresu 3 lat od zakończenia realizacji projektu. W przypadku powstania kilku produktów należy powielić wiersze dla każdego produktu) 

	Nazwa produktu
	Wielkość sprzedaży (szt.)

	Koszt zmienny wytworzenia (PLN/szt)

	Koszty stałe związane 
z wdrożeniem produktu (PLN)
	Cena sprzedaży (PLN/szt)


	1.
	2.
	3.
	4.
	5.

	
	
	
	
	

	                                      Przewidywany zysk
	

	Uzasadnienie danych w tabeli – założenia (Należy wskazać jakie konkretnie założenia zostały przyjęte do kalkulacji przedstawionej w powyższej tabeli, tj. jakie strumienie przychodów uwzględniono oraz w jakich proporcjach (jeśli uwzględniono więcej niż 1 strumień), a także jakie koszty zmienne oraz jakie koszty stałe wykazano. Należy pamiętać by dane  dotyczące wielkości sprzedaży (kolumna 1) były skorelowane z informacjami nt. wielkości grupy docelowej, do której wnioskodawca ostatecznie zamierza dotrzeć ze swoją ofertą, przedstawionymi w polu Miejsce na rynku w wyniku realizacji projektu).

	


D
Potencjał rynkowy produktu będącego efektem projektu
	1. Konkurencyjność produktu (należy opisać pod jakim względem produkt powstały w wyniku projektu będzie konkurencyjny w stosunku do istniejących na rynku (np. ceny, użyteczności, design). W przypadku, gdy na rynku nie ma bezpośredniej konkurencji dla produktu wnioskodawcy należy zidentyfikować produkty, które mogą stanowić dobra substytucyjne wobec oferty wnioskodawcy, a więc produkty zaspokajające te same lub podobne potrzeby klienta. W przypadku produktów niemających odpowiednika na rynku należy wykazać, że planowane cechy i funkcjonalności produktu umożliwiają uplasowanie produktu na rynku. Należy uwzględnić chłonność rynku, wskazać w jakim stopniu oferta konkurencji zabezpiecza popyt generowany przez rynek)

	Oferta wnioskodawcy (dotyczy produktu, który będzie oferowany w wyniku realizacji projektu)
	Oferta konkurencji

	
	

	
	

	
	

	2. Rynek docelowy (należy wskazać do kogo adresowany jest produkt będący rezultatem projektu. Należy opisać grupę docelową odbiorców i scharakteryzować ją pod względem geograficznym, demograficznym, finansowym i psychograficznym (dotyczącym np. potrzeb, zachowań, stylu życia). Należy określić, czy produkt będący efektem projektu wnioskodawca będzie sprzedawał poza granicami kraju, tj. na rynku wspólnotowym czy poza granicami Unii Europejskiej. Należy wskazać kraje, w których produkt ma być sprzedawany. Należy przedstawić planowaną strukturę sprzedaży na terenie Polski oraz zagranicą.)

	

	3. Zapotrzebowanie rynkowe na produkt (należy wskazać, czy produkt powstały w wyniku realizacji projektu stanowi odpowiedź na zidentyfikowane potrzeby, wymagania i preferencje odbiorców. Należy opisać zapotrzebowanie na produkt i przedstawić sposób przeprowadzenia rozeznania rynku oraz wskazać źródła danych (wyniki badań rynkowych i analiz), na podstawie których wnioskodawca określił zapotrzebowanie na produkt. W przypadku produktów nie mających odpowiednika na rynku wnioskodawca powinien uwiarygodnić powstanie zapotrzebowania na produkt. Jeżeli przedsiębiorca zamierza sprzedawać produkty poza granicami kraju należy również oszacować wielkość popytu zagranicznego. W przypadku odbiorców instytucjonalnych wnioskodawca może powołać się na listy intencyjne lub inne dokumenty wskazujące na realne zainteresowanie klientów nabyciem produktu.) 

	

	4. Dystrybucja i sprzedaż produktu (należy opisać w jaki sposób zorganizowana będzie dystrybucja i sprzedaż produktu będącego rezultatem projektu. Należy umieścić informację o miejscu sprzedaży, np. sklepy detaliczne, hurtownie, supermarkety, sprzedaż w siedzibie producenta, sprzedaż za pośrednictwem internetu itp.)

	

	5. Promocja produktu (należy opisać plan promocji produktu. Należy wskazać, jaki komunikat będzie wysyłał przedsiębiorca o produkcie do potencjalnego nabywcy oraz w jaki sposób będzie różnicował swój produkt względem oferty konkurencji. Dodatkowo należy opisać kanały przesyłania informacji o produkcie do potencjalnego nabywcy (formy promocji, reklamy), np. oferty zindywidualizowane, reklama w Internecie, telewizji, radio, itp. W przypadku, gdy nabywcą produktu jest tylko jeden podmiot należy to określić)

	


E
Sytuacja finansowa wnioskodawcy oraz jej prognoza

	1. Szczegółowe założenia do prognoz finansowych (należy umieścić informacje o przyjętych założeniach do prognoz finansowych, a w szczególności: a) założenia makroekonomiczne: inflacja, kursy wymiany walut itp. (parametry mające wpływ na sprzedaż, nabycie oraz wartość aktywów i pasywów); b) założenia mikroekonomiczne: poziom popytu oraz rozłożenie popytu w czasie; czas od wdrożenia technologii do uzyskania wpływów ze sprzedaży; sposób kalkulacji ceny i wielkości sprzedaży; założenia dotyczące przychodów, założenia dotyczące prognozowanych kosztów operacyjnych i finansowych; oprocentowanie kredytów i sposób finansowania działalności; wielkość kosztów stałych oraz ogólnozakładowych kosztów administracyjnych; informacje nt. metod oraz przyjętych stawek amortyzacji środków trwałych i wartości niematerialnych i prawnych, wyjaśnienie dotyczące tworzonych rezerw, rozliczeń międzyokresowych, informacje nt. przewidywanego czasu otrzymania oraz sposobu księgowania otrzymanej dotacji.

Przedstawione prognozy muszą być realne, tzn. opierać się o realne założenia oraz wyniki przeprowadzonych badań i analiz, w szczególności dotyczących wielkości popytu i sprzedaży. Prognozy muszą być dostosowane do specyfiki danego przedsiębiorstwa oraz branży, w której ono funkcjonuje)

	

	2. Rok obrotowy jest rokiem kalendarzowym
	( Tak
	( Nie

	3. Data rozpoczęcia i zakończenia roku obrotowego (jeśli inny niż kalendarzowy)
	Od:
	Do:

	


Należy dołączyć prognozy finansowe podane w tysiącach PLN (tabele: E1, E2, E3, E4) przygotowane w formacie Excel (osobny plik).
4

[image: image1.jpg]